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Новое часто кажется безумством. Телефон, компьютер, копиро-
вальный аппарат и многие другие привычные вещи вначале счи-
тались невозможными. Крупные компании — лидеры рынка редко 
связываются с новинками. Да это и не нужно: существуют особые 
фирмы — венчуры, которые специализируются на рисковых инве-
стициях в новые продукты. Иногда изобретателю удается самому 
вывести на рынок свой продукт, но чаще это получается только при 
помощи венчурного финансирования. О том, как создаются и управ-
ляются венчуры, как искать финансирование на создание и произ-
водство инновационного продукта, как защитить новые технологии 
и подобрать грамотную команду, рассказывает один из ведущих 
российских специалистов в области коммерциализации прорывных 
технологий.

Книга будет интересна инвесторам, предпринимателям и изобре-
тателям.

Все права защищены. Никакая часть этой 
книги не может быть воспроизведена в 
какой бы то ни было форме и какими бы 
то ни было средствами, включая разме-
щение в сети Интернет и в корпоратив-
ных сетях, а также запись в память ЭВМ 
для частного или публичного использова-
ния, без письменного разрешения владель-
ца авторских прав. По вопросу организа-
ции доступа к электронной библиотеке 
издательства обращайтесь по адресу 
lib@nonfi ction.ru.

Редактор Н. Казакова

Издано при содействии компании 
УК ЗАО «Солид Менеджмент»
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