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их комбинацию, у кого-то свои «авторские» методы. Как отсечь все лишнее 
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от условий, действующих по его внешним обязательствам. Таким образом, 
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Возможен ли статус «социально значимого регионального банка»? Как отно-
ситься к «альянсам» и «зонтикам»? Санкции показали, что концентрация — 
одно из слабых мест банковской системы, но у банков за пределами топ-100 
есть запас капитала. Рассчитывать ли на преференции?
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ствования механизмов расчета ПДН. С регуляторными нововведениями 
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ство за счет одних только ценовых конкурентных параметров невозможно. 
Поэтому в компании «Альфа-Лизинг» стали выявлять и совершенствовать 
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К ЧЕМУ СТРЕМИТЬСЯ БАНКАМ
Отказ от отчетов об оценке в пользу моделей оценки, осмотр предмета залога 
через мобильное приложение, интеграция заключения оценщика в конвейер 
банка — как лидеры рынка используют эти и другие решения? Приведем несколь- 
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ПРИМЕР АНАЛИЗА РЫНКА
Как получить объективные результаты оценки? Сформулировать требования 
к отчету об оценке, которые предъявляются к доказательству в суде: относи-
мость, допустимость, достоверность. Речь идет об оценке как исследовании 
в отличие от традиционной оценки как суждения (мнения). В статье описан 
подход, применения которого банки вправе требовать от оценщиков.
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