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Разумный сетевой маркетинг? Чушь! Так скажут 99% людей, никогда 
неٶдержавших вٶруках книгу Алексея Плотникова. Однако автор взял наٶсебя 
тяж ёлый труд поٶпреодолению многолетних предубеждений вٶотношении 
сетевого бизнесаٶ—ٶ бизнеса, ведению которого он посвятил последние 
.лет своей жизниٶ15

Плотников находит возможность говорить оٶсетевом маркетинге просто 
иٶвٶтоٶже время зажигательно. Ноٶнельзя сказать, что жанр книгиٶ—ٶ это 
вٶчистом виде inspirational reading. Автор обещает, что на 400ٶ сٶнебольшим 
страниц вы найд ёте гораздо больше, чем 60 полезных мыслей, аٶэто 
обычный коэффициент полезности книги.

Иٶнеудивительно, что автору это уда ётся. Ведь он делится опытом 
каждого дня, самым наболевшим, развенчивает расхожие предубеждения, 
отвечает наٶнасущные вопросы. Поэтому, если вы обдумываете возможность 
заняться сетевым маркетингом или даже если вы всего лишь ищете 
нестандартные подходы вٶрамках более традиционного бизнеса,ٶ—ٶ эта 
книга будет вам полезна на100ٶ%!
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