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Э
кономическое сотруд-
ничество с Россией — 
один из долговремен-
ных приоритетов внеш-
неэкономической поли-
тики Индии. Это под-

твердило новое правительство 
нашей страны, сформированное 
в конце мая 2014 года. Полагаю, 
что намеченная встреча прези-
дентов обеих стран придаст но-
вый импульс нашим взаимовы-
годным экономическим связям.

Но обе стороны, по-моему, 
еще недостаточно используют 
свой потенциал для развития вза-
имной торговли. Ее ассортимент 
пока сравнительно узкий, чем 
мог быть между столь крупными 
экономиками. Между тем про-
граммы экономического разви-
тия обеих стран нацеливают и на 
рост объемов торговых связей, и 
на повышение их качества.

Индийские компании заинте-
ресованы в росте прямых поста-
вок из России коксующегося и 
энергетического угля, сжижен-
ного природного газа, необрабо-
танных алмазов, минеральных 
удобрений, а также подвижного 
состава, разных видов оборудо-
вания, включая энергетическое.  
Но и для России характерен 
сравнительно высокий уровень 
спроса на индийские высокотех-
нологичные товары: их доля в 
стоимости экспорта Индии в РФ 
достигла 30%.

Хотел бы особо отметить 
большие возможности для уве-
личения экспорта из Индии в 
Россию сельхозсырья и готового 
продовольствия. Это, например,  
мясо, яичный порошок, рыбные 
изделия, а также широкий ассор-
тимент овощей и фруктов, вклю-
чая яблоки, картофель, огурцы, 
помидоры, виноград, консерви-
рованные продукты. Насколько 
я знаю, спрос в регионах РФ на 
эту продукцию всегда высокий.

Для развития российско-ин-
дийских связей требуется не 
только взаимная заинтересован-
ность обеих сторон, но также от-
лаженная транспортно-логисти-
ческая система. Потому что рас-
стояние перевозок между обеи-
ми странами — не меньше 4 тыс. 
км. Поэтому особую роль прио-
бретает проект нового междуна-
родного транзитного коридора 
Север—Юг, в реализации которо-
го участвуют РФ, Индия и ряд со-
седних стран.

Кроме того, Индия намерена 
более активно развивать торго-
вые и в целом экономические от-
ношения с Таможенным союзом 
(ТС) РФ, Белоруссии и Казахста-
на. Такие намерения и в странах 
ТС.  А наибольший эффект в этой 
сфере, на мой взгляд, может 
быть достигнут при создании 
зоны  свободной торговли между 
Индией и ТС.
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ЦИТАТА НЕДЕЛИ
Элберт Хаббард

АНОНСЫ

225
МЛН рублей потратит «Турпомощь» на воз-

вращение из-за границы туристов, постра-

давших от банкротства туроператоров
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За четыре года продажи водки упали 

на 27%
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Н
аша страна, увы, за-
сиделась на перифе-
рии экономической 
интеграции в АТР. 
Между тем в потен-
циале Россия — это 
серьезный интегра-
ционный узел, связы-

вающий Азию, Европу и Америку. 
Государства Азиатско-Тихооке-
анского региона не выдвигают 
каких-либо неприемлемых усло-
вий или препятствий политиче-
ского, экономического, идеоло-
гического или военного характе-
ра для самого широкого участия 
России во всех региональных де-
лах. В этом смысле теперешний 

наш поворот в сторону Востока 
абсолютно естествен. Понятно, 
что тихоокеанская политика 
России не будет исчерпываться 
только реализацией экспортного 
и транзитного потенциала вос-
точных территорий. Важно рас-
ширять также экономические и 
гуманитарные приграничные 
связи, усиливать роль России в 
межгосударственных объедине-
ниях Азиатско-Тихоокеанского 
региона. И первые успехи на этом 
пути уже есть. Например, настоя-
щим прорывом стал визит в мае 
2014 года главы нашего государ-
ства в Китай и подписанные в 
ходе визита документы. Теперь 

мы начинаем реально продви-
гаться в восточном направлении. 

К сожалению, экономика на-
шего мегарегиона остается неэф-
фективной: здесь чрезмерно вы-
сокий уровень энергоемкости 
субъектов хозяйственной дея-
тельности, он в несколько раз 
выше, чем в среднем по РФ. Про-
изводительность труда в расчете 
на одного занятого в 2,3 раза 
ниже, чем в Японии, в 3,3 раза — 
чем в США, в 1,9 раза — чем в Ре-
спублике Корея. В объеме отгру-
женных товаров и оказанных 
услуг в целом по Дальневосточно-
му федеральному округу доля 
полезных ископаемых и сырья 
составляет более половины, а вот 
доля инновационной продукции 
в валовом региональном продук-
те — это менее 1%.

Согласно исследованию Ин-
ститута Дальнего Востока РАН, 
несмотря на усилия федерально-
го центра в последние годы, клю-
чевые негативные факторы пока 

сохраняются, а некоторые даже 
усилились. Доля Сибирского и 
Дальневосточного федеральных 
округов в ВВП сокращалась, а на-
селение продолжало убывать. Так 
что предстоит гигантская много-
летняя работа, чтобы сделать ме-
гарегион процветающим и 
успешным. 

Понятно также, что освоение 
российским бизнесом (с выве-
ренным участием иностранного 
капитала) энергетического по-
тенциала и других природных 
ресурсов региона и развитие на 
этой основе высокотехнологич-
ных отраслей перерабатываю-
щей промышленности — важное 
условие сохранения националь-
ного суверенитета России над 
обширными восточными терри-
ториями. Мы не вправе забывать, 
что в мире многие политики до 
сих пор не отказались от идеи 
«интернационализации» природ-
ных богатств нашей 
страны.

Юлия Воронина, 
Алексей Чичкин

Р
оссийские потреби-
тели смогут разно-
образить рыбный 
стол. Вместо рыбы и 
рыбопродуктов из 
стран, продукция ко-
торых попала под за-
прет, ожидаются по-

ставки из других стран. Напом-
ним, что под запрет попали нор-
вежские семга и форель, испан-
ские, французские устрицы, 
лобстеры и греческие дорадо и 
сибас. 

По данным минсельхоза, им-
порт рыбы из «запрещенных» 
стран составляет 457,2 тыс. тонн, 
или 13,3% внутреннего потребле-
ния. «На рыбном рынке в ближай-
шее время будет несколько оче-
видных проблем. Из-за прекра-
щения поставок норвежской ох-
лажденной семги и форели, кото-
рая составляла основу всей нашей 
красной рыбы, будут увеличены 
поставки горбуши и кеты. Есть 
также вероятность замещения 

норвежского лосося заморожен-
ной продукцией с ферм Чили. Но 
замещение будет происходить 
постепенно. Еще одна проблема, с 
которой мы столкнемся на пере-
ходном периоде, — замещение 
импортного филе сельди. Быстро 
это не произойдет, так как у нас 
пока нет мощностей по филетиро-
ванию на Дальнем Востоке, отку-
да поставляется сельдь, — считает 
председатель «Рыбного союза» 
Юрий Алашеев. — Проблемы мо-
гут возникнуть и с североатлан-
тической креветкой, которая по-
ставляется из Канады и Гренлан-
дии. Несмотря на то, что Гренлан-
дия не входит в ЕС, поставки из 
этой страны пока приостановле-
ны. Могут также возникнуть 
сложности у производителей 
крабовых палочек — им придется 
замещать американское сырье». 

«Быстро растет интерес отече-
ственных торговых сетей к каче-
ственной российской рыбной 
продукции на фоне ответных мер 
в сфере импорта со стороны Рос-
сии, — пояснил «РГБ» глава Рос-
рыболовства Илья Шестаков. —
Полагаю, что импортозамещение 
большинства видов продукции 

Новый поворот
Точки роста экономики смещаются на Восток

 
ВАЖНО РАСШИ-
РЯТЬ ЭКОНОМИ-
ЧЕСКИЕ И ГУМА-
НИТАРНЫЕ ПРИ-
ГРАНИЧНЫЕ СВЯ-
ЗИ, УСИЛИВАТЬ 
РОЛЬ РОССИИ 
В МЕЖГОСУДАР-
СТВЕННЫХ 
ОБЪЕДИНЕНИЯХ 
АЗИАТСКО-ТИХО-
ОКЕАНСКОГО 
РЕГИОНА

 
РЕСТОРАНЫ 
МОГУТ ПЕРЕ-
ОРИЕНТИРО-
ВАТЬСЯ НА 
ТАКИЕ ВИДЫ 
ДЕЛИКАТЕСНО-
ГО СЕГМЕНТА, 
КАК, В ЧАСТ-
НОСТИ, УГОЛЬ-
НАЯ РЫБА, 
КРЫМСКИЕ 
КАМБАЛА 
И БАРАБУЛЬКА

может произойти достаточно 
оперативно. Впрочем, некоторые 
экзотические виды продуктов 
пропадут, но, к примеру, рестора-
ны могут переориентироваться 
на такие виды деликатесного сег-
мента, как, в частности, угольная 
рыба, крымские камбала и бара-
булька». Росрыболовство прогно-

зирует лососевый улов в 320 тыс. 
тонн. Ожидаются крупные объе-
мы поставок красной рыбы из 
Чили; будут приниматься меры 
по частичному субсидированию 
поставок этой рыбы с Дальнего 
Востока РФ в основные потреби-
тельские центры на-
шей страны. 80
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ПУНДИ ШРИНИВАСАН 
РАГХАВАН,
ЧРЕЗВЫЧАЙНЫЙ 
И ПОЛНОМОЧНЫЙ ПОСОЛ 
РЕСПУБЛИКИ ИНДИЯ В РФ 

БЛИЖЕ К ДЕЛИ

РАЗВИТИЕ
Сергей Катырин, 
президент Торгово-промышленной 
палаты РФ
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ЭКСПОРТНАЯ ПОШЛИНА НА НЕФТЬ В РФ С 1 СЕНТЯБРЯ СОСТАВИТ 367,6 ДОЛЛАРА ЗА ТОННУ, ЧТО НА 20,8 ДОЛЛАРА МЕНЬШЕ, ЧЕМ В АВГУСТЕ  МЕЖДУНАРОДНЫЕ РЕЗЕРВЫ РОССИИ С 9 ПО 15 

АВГУСТА НЕ ИЗМЕНИЛИСЬ И СОСТАВИЛИ 468,6 МЛРД ДОЛЛАРОВ  НЕДЕЛЬНАЯ ИНФЛЯЦИЯ УСКОРИЛАСЬ ДО 0,1%  ЦЕНЫ ПРОМПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ ЗА ИЮЛЬ 2014 ГОДА ВЫРОСЛИ НА 1,6%, С НАЧАЛА 

ГОДА — НА 6%  СУММАРНОЕ ГОСУДАРСТВЕННОЕ ФОНДИРОВАНИЕ БАНКОВ РФ ДОСТИГЛО В ИЮЛЕ РЕКОРДНЫХ 7,1 ТРЛН РУБЛЕЙ  ВВП РФ В ПЕРВОМ ПОЛУГОДИИ 2014-ГО УВЕЛИЧИЛСЯ НА 0,8%
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Минский раунд
Торговые отношения обсудят на высшем уровне 

ТЕХНОЛОГИИ
Юлия Воронина 

К 
2017 году парк телеви-
зоров с функцией 
Smart TV в России до-
стигнет 29,8 млн уста-
новленных устройств, 
что составит 22% от 
общего парка телеви-
зоров. Такой прогноз 

дают аналитики J’son & Partners 
Consulting. В 2017 году будет про-
дано 7,2 млн Smart TV, что соста-
вит 78% продаж всех плоскопа-
нельных телевизоров. Для сравне-
ния: в 2013 году, по данным GfK 
Rus, было продано 3,3 млн Smart 
TV, что составило 36% продаж 
всех плоскопанельных телевизо-
ров. По оценкам J’son & Partners 
Consulting, в 2013 году в мире 
было продано 234 млн телевизо-
ров, из них 76 млн устройств под-
держивали функционал Smart TV. 

Многочисленные опросы по-
казали, что Smart TV является 
одной из самых притягательных 
функций для потенциальных по-
купателей телевизоров. «Умное» 
телевидение открывает доступ к 
просмотру интернет-видео пря-
мо на экране телевизора без до-
полнительных настроек и внеш-
них устройств, таких так OTT-
боксы, донглы (аппаратный 

ключ, предназначенный для за-
щиты ПО) и консоли. Кроме 
того, Smart TV является востре-
бованным направлением для 
стартапов в области ТВ, так как 
позволяет реализовать многие 
инновационные идеи на новом 
большом рынке.

Как отметил эксперт Группы 
компаний «Акадо» Денис Рычка, 
Smart TV — это новый тренд интег-
рации Интернета в современные 
телевизоры, симбиоз компьютера 
и телевизора: «Устройства, под-
держивающие Smart TV, преиму-
щественно нацелены на поддер-
жку развлекательных медиа в Ин-
тернете, интерактивного, в том 
числе платного, телевидения. Рост 
этого сегмента влияет на разви-
тие всего кабельного и интерак-
тивного телевидения — именно 
Интернет со специализированны-
ми ресурсами и технологиями 
Smart приходит на смену IPTV».

АВТОМОБИЛИ
Ирина Фурсова

З
автра в столице от-
крывается Москов-
ский международный 
автомобильный са-
лон, который обещает 
быть щедрым на сюр-
призы. Так, ведущие 
автопроизводители 

представят посетителям 9 миро-
вых, 9 европейских и 43 россий-
ские новинки, а также 16 кон-
цепт-каров. Всего на выставке 
можно увидеть автомобиль 50 с 
лишним марок из разных стран.

Поклонников отечественного 
автопрома заинтересует Lada 
Vesta — преемница знакомой уже 
Приоры (выпуск начнется следу-
ющей осенью), Lada Granta с ку-
зовом лифтбек, концептуальные 
модели Lada XRay и Lada Xray 
Cross, создаваемые на базе 
Renault Sandero и Duster. А для 
автолюбителей с более высоки-

ми запросами постарался 
Mercedes-Benz, представив 2 
мировые (S 65 AMG купе и S 600 
Guard) и 2 российские премье-
ры: CLS и GLA 45 AMG. 

Сегмент коммерческого тран-
спорта на ММАС-2014 представ-
лен слабо: для него существуют 
«свои» площадки. Хотя и здесь не 
обойдется без премьер. Так, 
Citroёn покажет обновленный 
грузовой Jumper с усиленной 
конструкцией кузова и множест-
вом «наворотов», улучшающих 
безопасность водителя и сохран-
ность груза. В РФ малотоннаж-
ный Jumper расходится неплохо: 
как сообщила «РГБ» представи-
тель Citroёn Russie Лилия Мокро-
усова, в 2013 году было продано 
более 3,5 тыс. единиц. 

А Mercedes-Benz покажет но-
вую модель V-класса, которая, по 
словам начальника отдела корпо-
ративных коммуникаций «Мер-
седес-Бенц РУС» Андрея Родио-
нова, сочетает вместимость, фун-
кциональность и безопасность 
водителя и пассажиров.

СВЯЗИ 
Алексей Балиев

С
егодня в Минске состоятся пере-
говоры на высшем уровне в фор-
мате Таможенный союз — Евро-
союз — Украина. Среди тем — во-
просы энергобезопасности и 
торговых взаимоотношений. 

По информации ряда торго-
вых палат стран ЕС, в долгосроч-

ной перспективе ТС и ЕС заинтересованы в 
сохранении и развитии торговых связей. По-
этому не исключено, что возможности осла-
бления антироссийских санкций ЕС и ответ-
ных мер со стороны России будут предметом 
обсуждения. 

Взаимная торговля чрезвычайно важна 
для обоих блоков. В 2013 году ее стоимость 
превысила $410 млрд, а в целом стоимость 
торговли ТС с Евросоюзом почти достигла         
$ 500 млрд. ТС по этому показателю — четвер-
тый торговый партнер ЕС. Кроме того, регион 
ТС входит в 10 стран — регионов мира, куда в 
основном инвестирует европейский бизнес: 
объем его капиталовложений в РФ по итогам 
2013 г. составил $ 290 млрд, а в целом в ТС — 
около $400 млрд. 

«Регион ТС имеет также стратегическое 
значение для энергетики Евросоюза, — уточ-
нил «РГБ» эксперт Института Востоковеде-
ния РАН Андрей Арешев. — Совокупная доля 
РФ, Белоруссии и Казахстана в суммарном 
обеспечении нефтью и газом региона ЕС до-
стигает 35%». К тому же планируется увели-
чивать поставки газа из России в страны ЕС 
через Белоруссию. «В целом через Белорус-
сию и «Северный поток» можно поставить 
40% объемов, необходимых Западной Евро-
пе», — считает директор аналитического де-
партамента «Норд-Капитал» Владимир Ро-
жанковский. 

Эти факторы способствуют продолжению 
диалога по экономическим вопросам. Кстати, 
в канун минской встречи правительство РФ 
20 августа в постановлении № 830 исключило 
из перечня ответных торговых ограничений 
ряд товаров, в том числе семенной материал 
и смолт — мальки атлантического лосося и 
форели». «В нынешней ситуации, — пояснил 
«РГБ» вице-президент ТПП РФ Георгий Пет-
ров, — если какие-либо страны предложат об-
легчить или вообще устранить санкционное 
давление на Россию, то другим будет все 
труднее этому противостоять. Отдельные 
участники Европалаты и национальные тор-
говые палаты глубоко озабочены санкциями 
ЕС и ответными мерами со стороны РФ». 

ВЗАИМНАЯ 
ТОРГОВЛЯ 
ЧРЕЗВЫЧАЙНО 
ВАЖНА 
ДЛЯ ОБОИХ 
БЛОКОВ. 
В 2013 ГОДУ 
ЕЕ СТОИМОСТЬ 
ПРЕВЫСИЛА 
$410 МЛРД

Интернет в ящике
Телезрители переходят 
на Smart TV

СИТУАЦИЯ 
Андрей Евпланов

З
автра Союз страховщиков «Урало-Сибирское 
соглашение» (УСС) и СРО НП «Национальная 
страховая гильдия» (НСГ) проведут собрание 
страховщиков, на котором обсудят проблему 
заключения новых договоров представитель-
ства по ОСАГО.

В конце июля владелица крупнейшей сети 
представительств по ОСАГО — компания ВСК — 

заявила о прекращении работы в этом направлении. Дого-
воры с ВСК были заключены у 69 страховщиков ОСАГО. 
Теперь у них есть 30 дней на то, чтобы открыть собственные 
филиалы или заключить новое соглашение с другим пред-
ставителем. У компаний, которые не сделают этого, может 
быть ограничена лицензия на обязательную «автогра-
жданку». Дело в том, что закон об ОСАГО требует наличия 
представительства в каждом регионе РФ. Между тем из 100 
действующих компаний на рынке ОСАГО только 7 имеют 
филиальную сеть, охватывающую все регионы РФ. 

Российский союз автостраховщиков (РСА) видит его 
преодоление в увеличении финансовых гарантий для 
сетевых компаний, урегулирующих убытки в ОСАГО за 
тех игроков, у которых таких сетей нет. Президиум РСА 
принял решение об увеличении финансовых гарантий 
страховщикам ОСАГО, готовым представлять интересы 
несетевых компаний в урегулировании убытков в реги-
онах, в 12,5 раза. РСА предложил формировать гаран-
тийный депозит за урегулирование убытков для пред-
ставителя интересов других компаний в размере 250 
тыс. рублей за регион. Сегодня размер такого депозита 
составляет 20 тыс. рублей. 

«Выход есть — надо выстроить систему перекрест-
ных договоров взаимного представительства интере-
сов, которые способны «закрыть» максимальное коли-
чество российских регионов, — считает гендиректор 
СК «Московия» Алексей Бобылев. — Мы понимаем, что 
даже после заключения договора о перекрестном пред-
ставительстве без участия федерального сетевого 
страховщика не обойтись. Всего несетевым страхов-
щикам ОСАГО по новым правилам потребуется попол-
нить депозиты для расчетов в регионах на 500 млн ру-
блей». 

Дело на полмиллиарда
Страховщики ОСАГО могут уйти с рынка 
из-за отсутствия представительств в регионах

На радость 
потребителям
Лучшие товары 
представят в Москве

ВЫСТАВКА
Юлия Воронина

К
рупнейшая столич-
ная выставка товаров 
народного потребле-
ния «Консумэкс-
по-2014. Осень» от-
кроется 2 сентября в 
ЦВК «Экспоцентр», 
ее работа продлится 

до 4 сентября. Экспозиция вы-
ставки будет включать в себя 
множество тематических сало-
нов, посвященных красоте и 
моде, комфортным и уютным ве-
щам — от посуды и домашних 
пледов до обуви и сумок.

В программе выставки — XI 
Международный конкурс «За 
высокие потребительские свой-
ства товаров». Его цель — моти-
вация компаний на повышение 
конкурентоспособности отече-
ственных товаров широкого по-
требления на российском и за-
рубежном рынках.

Принять участие в выставке 
смогут продавцы, производите-
ли и дилеры, оптовые сетевые 
гиганты и новички рынка. Пла-

нируется интересная деловая 
программа. «Самым ожидаемым 
событием станет конференция 
«День интернет-рекламы». Эк-
сперты рынка расскажут об эф-
фективных инструментах про-
движения, маркетинге и рекла-
ме в сети, методах повышения 
продаж в онлайн-магазинах, а 
также о преодолении конкурен-
тных барьеров», — рассказали 
организаторы «Консумэкспо». 

Эксперты расскажут также 
про оптимизацию бизнес-про-
цессов. «Несмотря на то, что 
тренинги для персонала прода-
ются сегодня в промышленных 
масштабах, и несмотря на то, что 
на тимбилдинги и прочие корпо-
ративные мероприятия тратятся 
миллионы, мотивация персона-
ла была и остается больным во-
просом. Мы расскажем о том, 
как правильно использовать 
зарплатные методы управления 
без шаманства, как избежать 
проблем со срывом сроков, ле-
нью сотрудников, текучкой ка-
дров и безынициативностью ме-
неджмента», — рассказал орга-
низатор семинара по оптимиза-
ции бизнес-процессов Сергей 
Сычев.

Новички получат льготы
Нагрузка на предприя-
тия будет снижена 

НАЛОГИ
Ирина Голова

М
инфин предлагает 
разрешить регио-
нам снижать нало-
говую нагрузку для 
новых промпред-
приятий и уже раз-
рабатывает соот-
ветствующие по-

правки в Налоговый кодекс. Есть 
повод порадоваться. «Снижение 
налоговой нагрузки для вновь 
создаваемых предприятий было 
бы весьма уместно: новой ком-
пании нужно время, чтобы нала-
дить бизнес, развиться, прио-
брести постоянных партнеров и 
выйти на получение прибыли. 
Период становления компании 
может составлять от нескольких 
месяцев до нескольких лет, и в 
это время особенно важно, что-
бы налоговое бремя было для 
нее посильным», — говорит Ека-
терина Болдинова, старший 
юрист фирмы «ЮСТ». 

Бизнес, конечно, заинтересо-
ван в налоговых льготах. «Но ус-
ловия предоставления льгот 
устанавливаются настолько 
жесткие и порой очень специфи-
ческие, что большинство нало-
гоплательщиков не могут ими 
воспользоваться», — отмечает 
Александр Вотинцев, специа-

лист по организационному и на-
логовому проектированию, ко-
ординатор Свердловского регот-
деления Палаты налоговых кон-
сультантов.

Слабым местом предложения 
минфина эксперты считают до-
бровольный порядок предостав-
ления льгот. «Если снижение на-
логовой нагрузки будет правом, 
а не обязанностью региона, в ко-
тором зарегистрировано пред-
приятие, скорее всего, регио-
нальные власти не пойдут на 
значительное снижение налого-
вых ставок», — считает Екатери-
на Болдинова.

При положительном отноше-
нии к самой идее эксперты сомне-
ваются, что льгота будет введена. 
«Регионы имеют очень малень-
кую налоговую базу. В предложе-
нии не может идти речи о предо-
ставлении регионам права сни-
жать налоговое бремя в части на-
логов, собираемых в федераль-
ный бюджет. Следовательно, речь 
идет о потенциальном сокраще-
нии и без того скудной налоговой 
базы, которую регионы имеют 
сейчас. А кто будет покрывать де-
фицит?» — недоумевает Олег Куз-
нецов, управляющий партнер 
юридической фирмы «Альянс / 
Тесситоре, Кузнецов и Петрова».

Тем не менее в минфине рас-
считывают, что предлагаемые 
поправки в НК вступят в силу с 
1 января 2015 года.

ПОЗИТИВ 
Выпуск калийных удобрений в России в январе — июле 
2014 года увеличился на 28,9%, сообщает Росстат. Рос-
сия за 7 месяцев 2014 года незначительно — на 0,2% — 
увеличила выпуск азотных и на 3,2% снизила выпуск 
фосфорных удобрений. За июль в РФ было произведено 
800 тыс. тонн калийных, 600 тыс. тонн азотных и 200 
тыс. тонн фосфорных удобрений.

НЕГАТИВ 
Замедление российского авторынка заставляет произво-
дителей снижать объемы выпуска продукции. По дан-
ным «Auto-Dealer-СПБ», за 7 мес. 2014 года автозаводы 
Toyota, GM, Nissan и Hyundai выпустили 216,7 тыс. лег-
ковых автомобилей, что на 4% меньше, чем за 7 мес. 
2013 года. «АвтоВАЗ» намерен осенью сократить произ-
водство автомобиля LADA на 25 тыс. единиц.

СТАБИЛЬНО 
Рынок ипотеки стабильно растет. По данным АИЖК, за 
январь — июнь 2014 года было выдано 448 536 ипотеч-
ных кредитов на общую сумму 769,5 млрд рублей, что в 
1,3 раза превышает уровень января — июня 2013 года в 
количественном и в 1,4 — в денежном выражении.

ТРЕНДЫ Малотоннажные грузови-
ки пользуются спросом у 
мелкого бизнеса.

Сюрприз на колесах
Московский автосалон 
богат на премьеры
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Либо офшор, 
либо господдержка
Использование 
ресурсов ВЭБ ограничат

ИНИЦИАТИВА
Ирина Голова

М
инэкономразвития 
предлагает запре-
тить Внешэконом-
банку заключать 
сделки с компания-
ми, конечными бе-
нефициарами кото-
рых являются юр-

лица, зарегистрированные в оф-
шорных зонах. Проект поправок 
к Закону «О банке развития» 
подготовлен министерством и 
размещен на портале раскрытия 
правовой информации. 

«Изменения прежде всего за-
тронут окологосударственный 
бизнес: например, сырьевой сег-
мент, авиа- и железнодорожные 
перевозки или компании, кото-
рые приняли на себя реализа-
цию социально значимых проек-
тов. Здесь желание государства 
отслеживать имущественные и 
финансовые потоки вполне ясно, 
и с этим желанием организаци-
ям, получающим средства из 
бюджета, придется считаться», — 
говорит Александр Вотинцев, 
координатор Свердловского 
рег отделения Палаты налоговых 
консультантов.

Такие изменения разделят 
компании на две категории: те, 
которые рассчитывают на бюд-
жетные деньги и убирают ради 
их получения нежелательные 
элементы из своей структуры, и 

те, которые будут рассчитывать 
только на себя. «Что касается 
представителей состоявшегося 
среднего и крупного бизнеса, не 
завязанного на бюджетных сред-
ствах, то офшорные компании 
регистрируются ими, как прави-
ло, для аккумулирования и за-
щиты имущественных активов. 
Такой бизнес формирует само-
стоятельные резервы для финан-
сирования и рефинансирования 
осуществляемых в его рамках 
проектов. Поэтому вряд ли рас-
сматриваемый законопроект по-
будит их отказаться от привыч-
ных инструментов защиты соб-
ственности. А прежде чем вклю-
чаться в государственные проек-
ты, они десять раз подумают, 
нужно ли ради этого менять 
структуру», — поясняет Алек-
сандр Вотинцев.

Также изменения отразятся 
на привлекательности России 
для иностранного бизнеса, кото-
рый крайне болезненно реаги-
рует на чрезмерное вмешатель-
ство чиновников в хозяйствен-
ную жизнь организации. Но 
проверить отсутствие офшор-
ных элементов в структуре ком-
пании без такого вмешательства 
невозможно. «Подобные дейст-
вия всецело влияют на инвести-
ционный климат. С принятием 
законопроекта иностранные ин-
весторы будут полагаться ис-
ключительно на свои силы. Так 
как станет очевидно, что неко-
торые ресурсы государственной 
экономики им будут недоступ-
ны. К примеру, госконтракты», — 
поясняет Артур Стариков, стар-
ший юрист компании «Право-
вой кабинет». Документ должен 
быть тщательно продуман, так 
как недостаточная проработка 
деталей может привести к со-
вершенно обратному эффекту. 
«Подобный перекос может сыг-
рать против нас, когда отток ка-
питала будет уже легальный. То 
есть иностранные инвесторы 
начнут забирать свои деньги из 
России», — говорит Артур Ста-
риков. 

С ЖЕЛАНИЕМ ГОСУДАРСТВА 
ОТСЛЕЖИВАТЬ ФИНАНСО-
ВЫЕ ПОТОКИ ОРГАНИЗАЦИ-
ЯМ, ПОЛУЧАЮЩИМ 
СРЕДСТВА ИЗ БЮДЖЕТА, 
ПРИДЕТСЯ СЧИТАТЬСЯ
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Сеть полна таблеток
Дистанционную торговлю лекарствами необходимо упорядочить

ПРОБЛЕМА
Татьяна Батенёва

И
нтернет давно стал не только 
самым большим полем инфор-
мации, но и самым востребо-
ванным сервисом. Электрон-
ная коммерция вошла в жизнь 
миллионов людей, экономя 
время и деньги, создавая немы-
слимые прежде возможности. 

Одна из них — покупка лекарств в интернет-
аптеках, хотя они все еще существуют вне 
правового поля. Именно поэтому такими 
возможностями пользуются не только про-
стые потребители, но и заведомые преступ-
ники. Через Сеть реализуют и откровенные 
фальшивки, и лекарства с истекшим сроком 
годности. Несколько лет назад Интерпол вы-
явил в Рунете более 1200 сайтов, незаконно 
торгующих лекарствами, но с тех пор их чи-
сло только выросло. По данным группы ком-
пании Allinone Network, доход участников 
этого бизнеса в России превышает 150 млн 
долларов в год, и они уже составляют серьез-
ную конкуренцию обычным аптекам.

Проблемы дистанционной торговли ле-
карствами обсудили специалисты на послед-
нем совместном заседании экспертных сове-
тов по развитию конкуренции в социальной 
сфере и здравоохранении и в сфере обраще-
ния медицинских изделий при Федеральной 
антимонопольной службе.

— Некоторые дистрибьюторы через интер-
нет-сайты напрямую адресуются к рознично-
му покупателю и затем через розничные ап-
течные учреждения, заключив договор с 
ними, продают свои препараты по оптовым 
ценам, — пояснил интерес ведомства к этой 
теме начальник управления контроля соци-
альной сферы и торговли ФАС Тимофей Ни-
жегородцев. — Есть немало проблем с контр-
олем качества таких лекарств. С другой сто-
роны, есть и группы граждан, которые не мо-
гут дойти до аптеки, и для них это удобный 
способ купить нужные лекарства. Поэтому 
необходимо доставку препаратов из них либо 
легализовать, либо признать частью дистан-
ционной торговли. 

Что нужно изменить в нормативных доку-
ментах, чтобы решить проблему?

— Понятие дистанционной торговли опре-
делено Гражданским кодексом, законом о 

правах потребителей и утвержденными пра-
вилами дистанционной торговли, — напомнил 
исполнительный директор Ассоциации ап-
течных учреждений «СоюзФарма» Дмитрий 
Целоусов. — Однако эти возможности имеют 
и ограничения — относительно продажи алко-
голя и товаров, свободная реализация кото-
рых запрещена. А лекарства как раз относят-
ся к таким товарам, их реализация вне стаци-
онарных мест продажи не допускается. 

Кроме того, развитие такого вида торговли 
может привести и к уничтожению аптек как 
таковых и к значительному росту самолече-
ния, которое угрожает здоровью людей. 

Чтобы ввести дистанционную торговлю в 
цивилизованное русло, необходимо внести 
ряд изменений и дополнений в действующее 
законодательство и подзаконные акты, счи-
тает Дмитрий Целоусов. Во-первых, такое 
право должны получать лишь аптечные учре-
ждения. Во-вторых, необходимо разработать 
правила перевозки лекарственных препара-
тов от аптеки до больного, ведь многие из них 
требуют соблюдения так называемой «холо-
довой цепи», их нельзя хранить при обычных 
условиях. Необходимо, наконец, внести до-
полнения в приказ Минздрава России о хра-
нении лекарственных средств.

— Нужно запретить продажу лекарств че-
рез сайты, которые не принадлежат лицензи-
рованным аптечным учреждениям, — поддер-
жала коллегу исполнительный директор не-
коммерческого партнерства содействия раз-
витию аптечной отрасли «Аптечная гильдия» 
Елена Неволина. — Не должно быть никаких 
«третьих лиц», которые доставляют лекарст-
ва. Это может делать только профессиональ-
ный фармацевтический работник. 

Однако и легальные аптеки порой реша-
ются на нарушение закона, заключая дого-
вор с дистрибьютором о доставке его препа-

ратов напрямую потребителю, отметили 
участники дискуссии. Выгода при этом неве-
лика — они получают не более 3% от стоимо-
сти лекарств, но ущерб наносится и самой 
аптеке, и в целом имиджу розничной торгов-
ли препаратами. «Когда дистрибьюторы 
продают лекарства по оптовым ценам через 
аптечные учреждения, получается, что в од-
ной и той же аптеке один и тот же препарат 
продается по разным ценам, — говорит Ниже-
городцев. — Выполняется так называемая 
«притворная услуга». 

Но отделить легальные сайты аптек, пред-
лагающих доставку препаратов, от сайтов 
интернет-торговли не всегда просто, как и 
поймать за руку продавцов фальсифициро-
ванных препаратов — их выявление требует 
сложной экспертизы, которая не доступна 
простому покупателю.

— Необходимо изменить многие правовые 
акты, которые были выпущены в 90-е годы 
прошлого века, когда никто не знал, что такое 
интернет-торговля, — предложил партнер 
группы компании AllinОne Network Сергей 
Шестаков. — Сегодня технологии, которыми 
владеет Роскомнадзор, позволяют отследить, 
где именно была совершена сделка, опреде-
лить, кто манипулирует ценой в рамках реги-
она. Тем более что нелегальные игроки часто 
даже не прячутся — на их сайтах есть все рек-
визиты. По какой причине никто на них не 
воздействует, непонятно, все возможности 
для этого есть. Закрыть или хотя бы заблоки-
ровать нелегальные сайты, как это делается с 
сайтами, пропагандирующими наркотики, 
детскую проституцию или насилие, — это во-
прос двух часов, и для этого не требуется ни-
каких изменений в законодательстве. И как 
только вы сайт заблокируете, сразу же объя-
вится его хозяин.

— Нелегальную торговлю лекарствами 
прикрыть сложно — виновные обратятся в суд 
и отделаются штрафами, — не согласился за-
меститель гендиректора компании STADA 
CIS Иван Глушков. — Заблокировать сайт Ро-
скомнадзор временно может, но только до 
суда. Поэтому необходимо внести в законода-
тельство само понятие «незаконная торговля 
лекарственными средствами», одновремен-
но подготовив нормативные документы о 
дистанционной торговле ими. 

— Электронная коммерция — это головная 
боль для многих стран, она разрывает при-
вычные формы торговли, — подняла градус 
дискуссии заместитель начальника управле-
ния защиты прав потребителей Роспотреб-
надзора Светлана Мухина. — Надо вносить 
изменения в закон о регулировании торгов-
ли, приравнять дистанционную торговлю к 
обычной и определить контролера. Продавец 
должен быть хозяином сайта, с которого он 
торгует, независимо от товара, и эти сведения 
должны быть открыты для всех. Необходимо 
внести строку о праве на дистанционную 
торговлю в лицензию. А основанием для бло-
кировки сайта станет незаконная торговля 
без лицензии.

Сейчас в Минздраве России готовится 
приказ об упорядочивании доставки ле-
карств из аптечных учреждений потребите-
лям. Ее смогут осуществлять только фармра-
ботники, они должны будут сканировать ре-
цепт, имеющийся у заказчика препарата.

Конечно, для подготовки всех предложен-
ных экспертами изменений потребуется 
время. Но затягивать решение проблемы 
нельзя: только в столице интернет-аптеки 
каждый месяц выполняют десятки тысяч за-
казов, причем до 80% из них — на тяжелые 
рецептурные препараты, которые могут на-
нести немалый ущерб здоровью при непра-
вильном применении или самолечении. 
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Время быстрых решений
Бизнес должен научиться оперативно реагировать 
на действия власти

БАРОМЕТР

ЯСНО
Утвержден порядок 
выдачи лицензий 

членам ВТО на ввоз мяса круп-
ного рогатого скота и птицы в 
счет неиспользованной части 
страновой тарифной квоты дру-
гого государства-поставщика. 
Минпромторг будет оформлять 
лицензии на ввоз в Россию мяса 
из любого государства в преде-
лах общего объема, распреде-
ленного участнику внешнетор-
говой деятельности.

ПАСМУРНО
Счетная палата 
установила, что 

позднее перечисление Росавто-
дором субсидии региональным 
бюджетам на софинансирование 
строительства автодорог не по-
зволило регионам обеспечить их 
эффективное использование. В 
2012 году в регионах было осво-
ено 28 млрд рублей, или 33% от 
объема перечисленных субси-
дий (83 млрд рублей), а в 2013 
году — 9 млрд рублей (25%).

ТАКТИЧЕСКИЙ 
МАНЕВР
МИНФИН 
ПРЕДЛОЖИЛ 
ПЕРЕСМОТРЕТЬ 
НАЛОГИ НЕФТЯНКИ

 
ПРЕДСТАВИТЕЛИ 
РЕАЛЬНОГО СЕК-
ТОРА ЭКОНОМИ-
КИ, ОСОБЕННО 
ПРЕДПРИЯТИЯ 
ДВОЙНОГО 
НАЗНАЧЕНИЯ, 
ОЗАБОЧЕНЫ 
СЕЙЧАС ИМПОР-
ТОЗАМЕЩЕНИЕМ 
КЛЮЧЕВЫХ ТЕХ-
НОЛОГИЧЕСКИХ 
ПРОЦЕССОВ

ПЕРСПЕКТИВЫ
Елена Шмелева

С
егодня судьба бизнеса особенно 
сильно зависит от политических ре-
шений. Введение западных санкций 
против России и ответная реакция 
нашей страны, с одной стороны, со-
здают проблемы для экономики, а, с 
другой стороны, открывают новые 
возможности для бизнеса. О том, как 

ими воспользоваться, «РГБ» рассказал прези-
дент Ассоциации менеджеров России Дмит-
рий Зеленин.

— Каковы реальные последствия западных 
санкций для российского бизнеса? 
— Российские компании, входящие в состав 
Ассоциации менеджеров, реально ощутят на 
себе последствия введения санкций с опреде-
ленной задержкой. Это связано и с очевидным 
увеличением стоимости капитала, в особен-
ности для малого и среднего бизнеса, и накла-
дывается на неблагоприятный контекст вве-
дения с начала следующего года налога с про-
даж и увеличения ставки рефинансирования 
ЦБ. Общий тон ожиданий у бизнеса, который 
скрывается за выверенными формулировка-
ми пресс-служб, нервозный. Очень смутными 
представляются перспективы привлечения 
прямых зарубежных инвестиций в таких 
условиях, а уровень оттока капитала, по пред-
варительным данным платежного баланса, 
увеличился за первое полугодие 2014 года до 
74,6 млрд долларов с 33,7 млрд за аналогич-
ный период прошлого года. Таким образом, 
бегство капитала подскочило в 2,2 раза в годо-
вом выражении.

Представители реального сектора, осо-
бенно предприятия двойного назначения, 
озабочены сейчас импортозамещением клю-
чевых технологических процессов. Уровень 
интеграции западных технологий в секторах 
нефтегазодобычи, авиастроении и IT доста-
точно высок, чтобы сделать это одномомен-

тно. Сфера телекоммуникаций также ищет 
подстраховку со стороны местных поставщи-
ков либо азиатских вендоров, о чем уже зая-
вили некоторые крупные игроки на рынке. В 
выигрыше те транснациональные корпора-
ции, которые добились высокого уровня ло-
кализации и уже имеют производственные 
мощности на территории РФ. Негласный 
сигнал о смене курса на восток получили и 
строительные корпорации, которые зависели 
от поставок западного оборудования. 

Наибольший же удар после введения сан-
кций со стороны ЕС и США приняли на себя 
представители западных компаний. Для до-
черних предприятий с зарубежным капита-
лом появился реальный риск попасть если не 
под санкции одного государства, то под ответ-
ные меры другого, причем риск тем выше, 
чем выше географическое представительство 
компании на разных континентах. 

— Какие возможности открываются перед 
российским бизнесом в связи с ограниче-
ниями импорта товаров из Европы?

— Наибольшие шансы, как принято пола-
гать, у производителей сельскохозяйствен-
ной и мясной продукции. Хотя и тут сущест-
вуют свои «но». Крупные поставщики и сети 
привыкли работать с большими объемами. У 
них подчас отсутствуют компетенции и тех-
нологические возможности агрегации и дли-
тельного хранения мелких партий от отечест-
венных фермеров с нестабильным уровнем 
качества. Риск в случае обнаружения недо-
брокачественного товара будет нести прежде 
всего торговая сеть. Поэтому можно ожидать 
автоматического «перевода рельсов» с евро-
пейского импорта на импорт латино-амери-
канский и азиатский. Дополнительные тран-
спортные и накладные расходы придется не-
сти конечному потребителю, а это аукнется 
разгоном инфляции, которая будет подогрета 
ожиданиями увеличения налогового бремени 
на бизнес и физических лиц.

Есть шанс у тех отечественных производи-
телей, которые уже вышли или выходят на 
технологический уровень кооперации с вос-

точными партнерами. Хотя и здесь статус 
Поднебесной, как «фабрики» Старого Света, 
не позволяет, по нашим оценкам, говорить о 
реальном трансфере технологий. Скорее, 
Китай и немногие другие положительно на-
строенные азиатские страны могут стать 
«палочкой-выручалочкой» в вопросах фон-
дирования, участия в крупных инфраструк-
турных и транспортных проектах, которые 
затрагивают их собственные интересы. Ма-
лому или среднему бизнесу порог входа в 
Поднебесную не подъемен, а системы интег-
рации интересов мелких предпринимателей 
со стороны России пока не создано, в отличие 
от того же Китая, который быстро среагиро-
вал на образующуюся нишу по поставкам 
продовольственных товаров. К примеру, одна 
только лицензия на право ведения логистиче-
ской деятельности в КНР — это 1 млн долла-
ров, открытие представительства — еще 100 
тыс. И это без учета найма грамотного управ-
ленческого персонала, который примени-
тельно к сложному китайскому рынку еще 
надо поискать.

Многое будет зависеть от позиции государ-
ства в вопросах поддержки тех отраслей, кото-
рые реально имеют шансы выжить. Наивно 
было бы полагать, что легкая промышленность 
получит второй шанс на реабилитацию. Одна-
ко в конкретных подотраслях, скажем, техни-
ческого текстиля, российские производители 
еще могут коренным образом изменить ситуа-
цию и занять достойную долю на рынке.

Свое влияние на ситуацию могут оказать 
и интеграционные процессы на пространстве 
СНГ, а также ведущиеся переговоры по зонам 
свободной торговли с Вьетнамом, Индией, 
Израилем и другими странами. Уже осязаемы 
перспективы вхождения Армении и Киргизии 
в Евразийский союз.  В конечном итоге мно-
гое будет зависеть и от управленческих ком-
петенций самого российского менеджмента, 
гибкости и эффективности в принятии реше-
ний, умения ассимилироваться в контекстах 
других стран и оперативно «выстраивать 
мосты» с новыми партнерами России из Ла-
тинской Америки и Азии.

ПОСТАВКИ
Александр Саможнев

В 
среде европейских 
производителей сель-
хозпродукции царит 
паника и неопреде-
ленность. В Австрии 
под запрет попали 500 
тонн яблок, подготов-
ленных к продаже в 

Россию. Президент сельскохо-
зяйственной палаты Херманн 
Шультес потребовал срочно со-
здать кризисный штаб с участи-
ем правительства.

В австрийском Тироле и в раз-
личных регионах Польши в этом 
году ожидаются рекордные уро-
жаи плодов, соответственно — 
1,2 и 3,5 млн тонн. Европейцы 
вынуждены срочно искать новые 
рынки сбыта для сельхозпродук-
ции. Задача осложняется тем, 
что одновременно этим занима-
ются представители ряда евро-
пейских стран. 

Президент Объединения са-
доводческих товариществ Юж-
ного Тироля Герхард Дихганс по-
лагает, что ввиду небывалого 
урожая в Европе может быть по-
ставлено под сомнение «неста-
бильное равновесие на европей-
ском рынке продажи яблок». Од-
нако, для того чтобы заменить 
выпавшие объемы импорта, 
Россия должна закупать товар в 
других регионах. «Таким обра-
зом, речь идет о глобальных 
смещениях товарных потоков, 
при которых не до конца ясно, 
кто является победителем или 
проигравшим». 

Ответные меры России на за-
падные санкции могут сказаться 
на существовании некоторых ев-
ропейских экспортеров. Они ба-
лансируют между состоянием 
«быть или не быть», считает ру-
ководитель аграрного рынка 
Austria Marketing Михаэль Бласс. 
«Для некоторых предприятий на-
ступившие изменения жизненно 
важны, — подчеркнул он. — Уже се-
годня производители продоволь-
ственных товаров работают на 
грани получения прибыли. Осо-
бенно сложно в смысле оптими-
зации расходов перерабатывать  
овощи и фрукты». 

Бласс особо отметил, что при 
ценообразовании импортных 
товаров в расчет берется каж-
дый цент. Теперь давление уве-
личится еще больше, так как ев-
ропейские производители од-
новременно будут искать сча-
стья на других экспортных рын-
ках. Последствия этого почувст-
вуют многие компании. 

В сложившейся ситуации 
крайне сложно подсчитать раз-
мер потенциальных убытков, го-
ворит Михаэль Бласс. В настоя-
щее время это может сделать 
лишь каждое конкретное пред-
приятие. Еврокомиссия распо-
лагает кризисным фондом по-
рядка 400 млн евро. Этих 
средств явно не будет хватать, 
«тогда и возникнут настоящие 
проблемы», резюмировал руко-
водитель Austria Marketing. 

Серьезно пострадает от за-
крытия российского рынка  и 
Польша. По оценкам министерст-
ва сельского хозяйства, потери от 
российских импортных ограни-

чений превысят 750 млн евро. 
Как сообщил «РГБ» руководитель 
одной из старейших польских 
компаний, садовод в четвертом 
поколении Войцех Кот, с россий-
ской  стороной налажена надеж-
ная логистика поставки товаров. 
Сейчас предпринимаются уси-
лия для поиска новых рынков 
сбыта, продажи товара на месте. 
Однако это не закрывает образо-
вавшуюся финансовую брешь. 
Речь идет о том, чтобы держать 
предприятие на плаву, выплачи-
вать зарплату работникам. Позд-
ние сорта яблок будут храниться 
в холодильниках. Проблемы на-
чнутся весной, когда на пик вы-
ходят продажи российским пар-
тнерам. Польские производители 
рассчитывают на скорейшую от-
мену эмбарго. 

Ответные меры России ослож-
нили восстановление еврозоны 
после продолжительной рецес-
сии и приведут к ослаблению 
экономики крупнейших стран в 
составе Евросоюза. Запрет на им-
порт овощей и фруктов в Россию 

может стоить ЕС 6,7 млрд евро (9 
млрд долларов), сообщает банк 
ING.  По оценкам аналитиков 
банка, в денежном выражении 
наибольшие потери понесет Гер-
мания — около 1,3 млрд евро. 

Минсельхоз США оценил 
ущерб агрорынка Германии от 
российских санкций более чем в 
800 млн долларов. Ответные 
меры серьезно скажутся на не-
мецком садоводческом секторе, 
полагают в USDA. Объем немец-
кого экспорта яблок в Россию в 
2013 году составил 9 млн долла-
ров (9% немецкого экспорта это-
го вида продукции в целом). Так-
же Россия была третьим по вели-
чине рынком для немецкого эк-
спорта смесей сухофруктов. Объ-
ем поставок фруктовых смесей в 
Россию в 2013 году составил бо-
лее 5 млн долларов (8% экспор-
тных поставок). От сокращение 
рабочих мест больше всего по-
страдает Польша, которая поте-
ряет около 23 тыс. рабочих мест. 
В целом сокращение торговли с 
Россией сильнее всего ударит по 
странам Балтии: Литва может по-
терять 0,4% своего ВВП, Эстония 
— 0,35%, Латвия — 0,2% ВВП. По 
оценкам экспертов, Европе бу-
дет еще сложнее обеспечить 
рост экономики, если геополи-
тические риски задушат и без 
того слабый процесс восстанов-
ления еврозоны, которая являет-
ся важным экспортным рынком 
для Центральной и Восточной 
Европы. 

Аграрии сеют панику
Европейские 
производители                 
подсчитывают убытки

В ЦЕЛОМ СОКРАЩЕНИЕ 
ТОРГОВЛИ С РОССИЕЙ 
СИЛЬНЕЕ ВСЕГО УДАРИТ 
ПО СТРАНАМ БАЛТИИ: 
ЛИТВА МОЖЕТ ПОТЕРЯТЬ 
0,4% СВОЕГО ВВП, 
ЭСТОНИЯ — 0,35%, 
ЛАТВИЯ — 0,2% ВВП

Покупка лекарств в интернет-аптеке может привести к 
самым ужасным последствиям.

Дмитрий Зеленин: Многое 
будет зависеть от поддер-
жки тех отраслей, кото-
рые реально имеют 
шансы выжить.

КОММЕНТАРИЙ
Мартина Фюрруттер, 
научный сотрудник кафедры 
политических наук и европейской 
интеграции университета Инсбрук, эксперт 
по санкционной политике Евросоюза:

Экспорт определенных групп товаров, в частности 
овощей и фруктов, из ряда европейских стран в 
Россию оказался практически парализованным. 
Особенно сложная ситуация наблюдается в Поль-
ше. Что касается Австрии, кризисом оказались за-
тронуты молочная продукция и сыры, в меньшей степени овощи. 
Маловероятно, что обращения отдельных членов Европарламента, а также 
представителей политических партий ряда европейских стран в адрес пред-
седателя Еврокомиссии Жозе Мануэла Баррозу изменят ситуацию, приведут 
к смягчению санкций. Европарламент обещал поддержку производителям 
сельскохозяйственной продукции по снижению негативных последствий. 
Ответные санкции России будут наиболее болезненными для тех стран, кото-
рые в сбыте своей продукции в основном ориентировались на российский ры-
нок. Для них предусматривается помощь от Евросоюза. Производители также 
могут рассчитывать на поддержку правительства. Выделенные Брюсселем 
средства в размере 125 млн евро не покрывают ущерб, понесенный европей-
скими сельхозпроизводителями.
Страны — члены Евросоюза не могут воспользоваться возможностями терри-
тории Швейцарии для поставок сельскохозяйственной продукции в Россию. 
Для этого необходимо провести переаккредитацию поставляемых продук-
тов. Это можно сделать в перспективе лишь для некоторых эксклюзивных де-
ликатесов. Но на это потребуется время. В остальном для нормальных това-
ров такая процедура не предусматривается. 
Проблема в том, что рынки негативно реагируют на внешние раздражители. 
Все ожидают, что ситуация на Украине стабилизируется. Есть надежда на то, 
что соответствующие секторы европейского сельского хозяйства не придут 
в упадок. Будут также приниматься меры для увеличения спроса на овощи 
и фрукты на внутреннем рынке. 
По крайней мере, Россия распространила санкции на один год. По всей веро-
ятности, изменение ситуации с обоюдными санкциями и отказ от них связаны 
с определенными политическими решениями. Должен состояться диалог 
с участием всех заинтересованных сторон, а именно: России, Украины, ЕС 
и США. В ходе этих переговоров может быть достигнуто решение об измене-
нии отношения к санкциям.

ПРОЕКТ
Ирина Голова

М
инфин опубликовал 
для обсуждения 
проект налогового 
маневра в нефтяной 
отрасли. Документ 
меняет уже согласо-
ванные на ближай-
шие годы ставки на-

логов и акцизов. В частности, 
планируется резкое снижение 
пошлин на экспорт нефти и ак-
цизов и повышение НДПИ. Дей-
ствовать новые правила начнут 
с 2015 года.

Экспортные пошлины сни-
зятся до 80 долл. с сегодняшних 
385 долл. Одновременно с этим 
предполагается повысить НДПИ. 
В 2015 году ставка НДПИ на 
нефть достигнет 775 рублей за 
тонну. Действующий закон пред-
полагает ставку на уровне 
530  рублей за тонну. С 2016 года 
— 856 рублей за тонну, с 
2017  года — 918 рублей за тонну. 
«Эти изменения заметно повы-
сят размер доходов от НДПИ в 
федеральном бюджете», — гово-
рит старший юрист фирмы 
«ЮСТ» Екатерина Болдинова.

Минэнерго и минфин отказа-
лись от введения экспортной 
пошлины на мазут в 2015 году в 
размере 100% от пошлины на 
нефть. Пошлина на мазут достиг-
нет 100% в 2017 году. В 
2015  году она вырастет до 76%, 
в 2016  году — до 82%. Пошлина 
на дизтопливо составит в 
2015  году 48%, в 2016 году — 
40%, в 2017 году — 30%, на бен-
зин — 78%, 61% и 30% соответст-
венно. «Правительство планиру-
ет перераспределить налоговую 
нагрузку, уменьшив ее у экспор-
теров и увеличив у добытчиков 
полезных ископаемых. Полагаю, 
что это делается для увеличения 
конкурентоспособности на ме-
ждународном рынке. Экспор-
тная пошлина, как и другие из-
держки, закладываются в стои-
мость товара. Таким образом, 
удастся снизить в целом стои-
мость реализуемой нефти. До-
бытчики полезных ископаемых, 
получив дополнительную на-
грузку в виде налогов, попыта-
ются компенсировать потери, 
увеличив отпускную цену на не-
фтепродукты, что может ска-
заться на потребителях. Необхо-
димы защитные меры со стороны 
государства», — считает Игорь 
Симонов, адвокат, партнер Мо-
сковской коллегии адвокатов 
«Князев и партнеры».

Для того чтобы не допустить 
роста цен на нефтепродукты на 
внутреннем рынке, минфин 
предлагает в 2017 году практи-
чески в два раза снизить акцизы 
на нефтепродукты от уровня 
2014 года. Это позволит ограни-
чить рост цен на нефтепродукты 
на внутреннем рынке до 1,5 ру-
бля в год. При этом будут сохра-
нены существующие налоговые 
льготы при добыче нефти, введе-
ны налоговые вычеты для авиа-
керосина и бензина для нефтехи-
мии.

И
Н

Ф
О

Г
Р

А
Ф

И
К

А
 «

Р
Г

»
 /

М
А

Р
И

Я
 П

А
Х

М
У

Т
О

В
А

 /
 Т

А
Т

Ь
Я

Н
А

 Б
А

Т
Е

Н
Е

В
А

ПРАВИТЕЛЬСТВО ПЛАНИРУ-
ЕТ ПЕРЕРАСПРЕДЕЛИТЬ НА-
ЛОГОВУЮ НАГРУЗКУ, УМЕНЬ-
ШИВ ЕЕ У ЭКСПОРТЕРОВ И 
УВЕЛИЧИВ У ДОБЫТЧИКОВ 
ПОЛЕЗНЫХ ИСКОПАЕМЫХ
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