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М
инсельхоз разработал 
перечень продовольст-
венных товаров, кото-
рые при госзакупках 
смогут предлагать толь-
ко отечественные про-

изводители. В этом перечне 9 наи-
менований продукции: мясо до-
машней птицы, свинина, сливоч-
ное масло, сыр и сырные продук-
ты, масло подсолнечное, свекло-
вичный сахар, картофель, овощи и 
рис.

В связи с более низким в срав-
нении с зарубежными странами 
уровнем господдержки отечест-
венных сельхозпроизводителей, 
отечественной сельхозпродукции 
по себестоимости сложно конку-
рировать с аналогичными импор-
тными товарами. Вместе с тем ка-
чество ввозимой продукции дале-
ко не всегда соответствует элемен-

тарным критериям безопасности 
для здоровья человека. Поэтому 
проект импортозамещения станет 
реальным средством господдер-
жки российских сельхозтоваро-
производителей.

Скажем, производство свини-
ны и мяса домашней птицы за 
2011—2013 гг. в РФ возросло соот-
ветственно на 400 и 600 тыс. тонн; 
масла подсолнечного — на 800 тыс. 
т. Сравнительно высокие объемы 
производства и по многим другим 
продуктам, включенным в пере-
чень импортозамещения. В 2013 
году Россия обеспечила внутрен-
ний спрос, за счет внутреннего 
производства, по зерну — на 98,4% 
(по доктрине продовольственной 
безопасности эта планка должна 
составлять минимум 95%), сахару 
— 92,9% (не менее 80%). По расти-
тельному маслу — на 81,1% (не ме-
нее 80%), молоку и молокопро-
дуктам — на 76,6% (минимум 
90%), а по мясу — на 77,5% (не ме-
нее 85%).

Напомню, что продолжается 
реализация Плана действий пра-
вительства РФ, направленных на 
адаптацию отдельных отраслей к 
условиям членства России в ВТО. 
Этот план утвержден 18 октября 
2012 г. подкомиссией по экономи-
ческой интеграции Правительст-
венной комиссии по экономиче-
скому развитию и интеграции. 
Кроме того, по поручению прези-
дента РФ для стимулирования им-
портозамещения готовится меж-
ведомственный План мероприя-
тий, нацеленных на эффективное 
функционирование АПК России в 
условиях членства РФ в ВТО.

Ограничения не окажут нега-
тивного влияния на ситуацию на 
внутреннем рынке. Они могут 
вступить в силу в январе 2015 
года.

МЕДИЦИНА ИНИЦИАТИВА
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ОГРАНИЧЕНИЯ НЕ ОКАЖУТ 
НЕГАТИВНОГО ВЛИЯНИЯ 
НА ВНУТРЕННИЙ РЫНОК
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ФОКУС НЕДЕЛИЗАКУПКИ

Руководитель — это чело-

век, который беседует 

с посетителями, чтобы его 

подчиненные не отвлека-

лись от настоящей работы. 

ЦИТАТА НЕДЕЛИ
Элберт Хаббард

АНОНСЫ

485
км автодорог будет построено и рекон-

струировано в Крыму. 
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Томограф на приколе
Диагностический парк невостребован
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Свиноводам предстоит заместить 

импорт
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Банки толкают
Розничные продажи полисов обеспечили 

рост рынка страхования
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Скинь пару тысяч 
до зарплаты!
Пользователи соцсетей смогут отправлять 

друг другу деньги
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Е
вропейский бизнес се-
годня хочет избежать 
ситуаций, когда приме-
няются политические 
решения о санкциях 
против России, ведь 
разжигание любого по-
литического конфликта 

приведет не только к проблемам 
в России, но и во всей Европе. Не 
надо смешивать бизнес и поли-
тику, это вопросы разных уров-
ней. АЕБ выступает за деэскала-
цию кризиса на Украине. Также 
мы против экономических сан-
кций со стороны ЕС в отношении 
России. Однако если санкции 
будут все же введены европей-
скими властями, члены АЕБ 
должны будут их соблюдать.  
Жаль, что новые санкции ЕС ка-
саются Европейского банка ре-
конструкции и развития (ЕБРР) 

и Европейского инвестиционно-
го банка (ЕИБ) в России, ведь 
они могут также повлиять на 
общую надежность этих двух 
финансовых европейских ин-
ститутов и на других рынках. 
Любые ограничения их деятель-
ности имеют негативное влия-
ние на будущие долгосрочные 
отношения ЕС и России. Если 
говорить о недавних санкциях 
США в отношении российских 
компаний и банков, то мы выра-
жаем свое твердое несогласие с 
ними, поскольку санкции в боль-
шей степени направлены на 
партнеров европейских компа-
ний, а не американских.  

— Можно ли ожидать создание в 
РФ новых производств и реали-
зации крупных европейских 
инвестиционных проектов?

— Из-за политической нестабиль-
ности сегодня говорить о реали-
зации крупных европейских ин-
вестиционных проектов в крат-
косрочной перспективе очень 
сложно. Однако Россия остается в 
инвестиционном плане привле-
кательной страной. Согласно ис-
следованию компании EY 
(European Attractiveness Survey 
2014), Россия заняла третье ме-
сто в мире после США и Китая по 
инвестиционной привлекатель-
ности. В инвестициях ЕС Россия 
занимает 75%, это около 75—76 
млрд евро. Инвестиции ЕС на Ук-
раине, к примеру, всего 3—4 млрд 
евро. Поэтому в будущем новые 
производства в России, безуслов-
но, будут.

— Нет ли опасений, что китай-
ские предприниматели созда-
дут европейцам конкуренцию 
на российском рынке? 
— Абсолютно логично поставлять 
газ из Сибири на север Китая. Но 
я не думаю, что европейское про-
изводство находится в тех же ни-
шах, что и китайское. Chanel не-
возможно сравнить с китайской 

легкой промышленностью. В ма-
шиностроении — то же самое. По-
том, 75% прямых иностранных  
инвестиций в России именно из 
ЕС, здесь много европейских про-
изводств. Про Китай такого ска-
зать нельзя. Мы находимся не в 
равных условиях. Поэтому вряд 
ли китайские предприниматели 
создадут нам весомую конкурен-
цию. 

— Какие, на ваш взгляд, отрасли в 
российской экономике наиболее 
перспективны для инвестиций? 
— Одной из самых привлекательных 
и перспективных отраслей в рос-
сийской экономике сейчас являет-
ся машиностроение. Для компании 
Alstom весь российский рынок, как 
все пространство колеи 1520 мм, — 
наиболее привлекательный рынок. 
В России большой парк устаревше-
го подвижного состава, который 
нуждается в замене. И здесь недо-
статочно просто закупить совре-
менные локомотивы, поезда или 
трамваи за рубежом, нужно нала-
дить локальное применение пере-
довых методик и ноу-
хау.

Татьяна Батенёва

Т
ы есть то, что ты ешь. 
Этой старой истиной, 
видимо, руководст-
вовалась Федераль-
ная служба статисти-
ки, проведя выбороч-
ное наблюдение ра-
циона питания росси-

ян. Это исследование — часть си-
стемы федеральных статистиче-
ских наблюдений по социально-
демографическим проблемам и 
мониторинга экономических по-
терь от смертности, заболеваемо-
сти и инвалидизации, которые 
проводятся в стране по постанов-
лению правительства с 2010 года.

Росстат подошел к задаче фун-
даментально — отчет о проведен-
ном наблюдении составляет тол-
стенный том диаграмм и графи-
ков, не имеющий аналогов в мире. 
В наблюдении участвовали 45 ты-
сяч домохозяйств из всех регио-
нов страны, различных как по со-

ставу, так и по уровню доходов. Так 
что теперь мы получили полную 
картину того, как питаются, что 
предпочитают и что не любят есть 
сограждане, а также понимают ли, 
что питание — важная составляю-
щая часть их собственного здоро-
вья. 

В апреле и сентябре прошлого 
года интервьюеры задавали участ-
никам наблюдения сотни вопро-
сов по специально разработанной 
анкете, которая позволила выя-
снить, стали ли они питаться луч-
ше за последнее время, какие 
продукты покупают, что считают 
полезным и следуют ли сами прин-
ципам здорового питания. Общие 
выводы наблюдения выглядят 
вполне оптимистично.

— В целом в связи с ростом до-
ходов население стало тратить 
больше средств на продукты пи-
тания, — сообщил, представляя 
отчет журналистам, заместитель 
руководителя Росстата Констан-
тин Лайкам. — Если в 90-е годы 
потребление падало, то с 2000 

Не смешивайте бизнес и политику 
Европейские компании инвестируют в Россию 75 млрд долларов 

 
МЫ ПРОТИВ ЭКО-
НОМИЧЕСКИХ 
САНКЦИЙ СО СТО-
РОНЫ ЕС В ОТНО-
ШЕНИИ РОССИИ. 
ОДНАКО ЕСЛИ 
САНКЦИИ БУДУТ 
ВСЕ ЖЕ ВВЕДЕНЫ 
ЕВРОПЕЙСКИМИ 
ВЛАСТЯМИ, 
ЧЛЕНЫ АЕБ 
ДОЛЖНЫ БУДУТ 
ИХ СОБЛЮДАТЬ

 
ЗА 13 ЛЕТ 
ПОТРЕБЛЕНИЕ 
ФРУКТОВ 
И ЯГОД ВЫРО-
СЛО ВДВОЕ, 
МЯСА — В ПОЛ-
ТОРА РАЗА. 
ГОРАЗДО 
БОЛЬШЕ 
СТАЛИ ЕСТЬ 
МОЛОЧНЫХ 
ПРОДУКТОВ, 
ЯИЦ, РЫБЫ

года оно растет практически по 
всем показателям, кроме хлеба и 
картофеля. Причем если по хлебу 
разница непринципиальная — за 
13 лет объем потребления сни-
зился всего на 11 кг на душу насе-
ления, то картофеля стали есть 

существенно меньше — почти в 
полтора раза. Зато потребление 
фруктов и ягод выросло вдвое, 
мяса — в полтора раза. Гораздо 
больше стали есть молочных 
п р о д у к т о в ,  я и ц , 
рыбы. 80
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МИХАИЛ ОРЛОВ, 
ДИРЕКТОР ДЕПАРТАМЕНТА 
РЕГУЛИРОВАНИЯ 
АГРОПРОДОВОЛЬСТВЕННОГО 
РЫНКА, РЫБОЛОВСТВА, 
ПИЩЕВОЙ 
И ПЕРЕРАБАТЫВАЮЩЕЙ 
ПРОМЫШЛЕННОСТИ 
МИНСЕЛЬХОЗА РОССИИ

ИМПОРТ 
ОГРАНИЧАТ 

СОТРУДНИЧЕСТВО
Филипп Пегорье, председатель правления 
Ассоциации европейского бизнеса (АЕБ)
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МЕЖДУНАРОДНЫЕ РЕЗЕРВЫ РОССИИ С 12 ПО 18 ИЮЛЯ 2014 ГОДА СНИЗИЛИСЬ НА 4,2 МЛРД ДОЛЛАРОВ, ДО 472,5 МЛРД  ГОДОВОЙ ТЕМП ПРИРОСТА ИНФЛЯЦИИ В ИЮНЕ УВЕЛИЧИЛСЯ ДО 7,8%  
ВВП РФ В ПЕРВОМ ПОЛУГОДИИ 2014 ГОДА ВЫРОС НА 1%, В ИЮНЕ — НА 0,6%  ИНВЕСТИЦИИ В ОСНОВНОЙ КАПИТАЛ В ИЮНЕ С ИСКЛЮЧЕНИЕМ СЕЗОННОСТИ ВЫРОСЛИ НА 0,8%  ВНЕШНИЙ ГОС-
ДОЛГ РОССИИ ЗА ЯНВАРЬ—ИЮНЬ СОКРАТИЛСЯ НА 2% — ДО 54,67 МЛРД ДОЛЛАРОВ  РЕАЛЬНЫЕ РАСПОЛАГАЕМЫЕ ДОХОДЫ НАСЕЛЕНИЯ В ИЮНЕ С ОЧИСТКОЙ ОТ СЕЗОННОСТИ УПАЛИ НА 2,6%
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Арбуз едет с севера
В России расширяется география бахчеводства

ИССЛЕДОВАНИЕ
Евгения Носкова

Р
ынок электронных би-
летов на мероприятия в 
прошлом году достиг 
615 млн долл., посчита-
ли в компании TimePad. 
При этом объем всего 
билетного рынка до-
стиг 4,1 млрд долл. — 

доля электронных билетов пока 
составляет всего 15%. «Мы ожи-
даем, что по итогам 2014 года она 
вырастет до 20%, а в 2016 году до-
стигнет 45%. Объем всего рос-
сийского рынка билетов на меро-
приятия при этом, по нашим рас-
четам, в 2016 году может достиг-
нуть 7 млрд долл.», — отметила 
гендиректор компании TimePad 
Людмила Павлова.

Для продажи электронных би-
летов организаторы событий се-
годня используют три канала: соб-
ственные «самописные» онлайн-
решения, сайты-афиши и откры-
тые интернет-сервисы (SaaS). По-
следние растут быстрее всего: в 
2013 г. продажи билетов на меро-
приятия через них увеличились на 
117%. «Мы уверены, что SaaS-ре-
шения будут приобретать все боль-
шую популярность на рынке как 
наиболее удобный и доступный ин-
струмент», — считает Павлова. 

Директор TicketForEvent 
Russia Александр Кулебякин 
подтвердил, что у организаторов 
мероприятий просыпается инте-
рес к таким типам онлайн-сер-
висов. Одна из причин, с кото-
рой это связано, — требование 
аудитории. «В России эмитиро-
вано более 200 млн пластиковых 
карт, и возможность купить би-
лет «здесь и сейчас» очень удоб-
на покупателям. Исходя из на-
шей статистики, более 95% би-
летов на b2c-мероприятия (се-
минары, мастер-классы и т.д.) 
было оплачено с помощью карт. 
Тогда как на b2b-мероприятия 
(конференции, форумы и т.д.) 
этот же показатель приблизился 
к 20%», — сказал эксперт. По его 
оценкам, в ближайшие два года 
рынок увеличится вдвое.

РЕГУЛИРОВАНИЕ
Андрей Евпланов

П
ервый замглавы 
минсельхоза Игорь 
Манылов призвал 
Национальную ас-
социацию пчелово-
дов и переработчи-
ков пчелопродук-
ции (НАППП) акти-

визировать работу по объеди-
нению региональных пчеловод-
ческих организаций. Министер-
ство создаст рабочую группу, 
которая займется разработкой 
нормативно-правовых актов, 
направленных на развитие пче-
ловодства.

По мнению Игоря Маныло-
ва, одна из основных проблем 
отрасли — отсутствие единой 
структуры управления и орга-
низации. Он подчеркнул, что 
ведомство заинтересовано в 
дальнейшем развитии отечест-
венного пчеловодства и произ-
водства качественной продук-
ции из натурального сырья.

По мнению председателя 
правления НАППП Сергея Та-

стана, проблемой номер один в 
отрасли является отсутствие 
федерального закона. Пчело-
водство как бизнес нуждается 
в защите. Кроме того, необхо-
димы программные документы 
федерального значения. Третья 
проблема — в стране до сих пор 
нет нормативно-правовых до-
кументов по показателям каче-
ства — регламентов, позволяю-
щих бороться с многочислен-
ными фальсификатами. Следу-
ющий очень актуальный во-
прос — налог на добавленную 
стоимость. Почему-то в России 
мед приравнен к деликатесам, 
наравне с икрой. А этот про-
дукт должен входить в ежед-
невный рацион наших согра-
ждан.

По данным Росстата, в 2012—
2013 годах производство меда 
держится на уровне 65 тыс. 
тонн. Импорт меда в РФ в 2013 
году оценивается в 1,2 тыс. 
тонн на 4,2 млн долларов. 
Основными поставщиками 
были Украина (472,7 тонны), 
Австрия (245 тонн), Китай 
(243,6 тонны). Экспорт россий-
ского меда в 2013 году составил 
487 тонн на 1,6 млн долларов.

ПРОДУКТЫ
Алексей Чичкин

В 
России стартовал сезон бахче-
вых. Их валовой сбор в этом 
году, по имеющимся оценкам, 
превысит 1,5 млн тонн против 
1,4 млн тонн в 2013-м. Как и 
прежде, до 70% урожая соста-
вят арбузы.

Основным регионом возде-
лывания в РФ бахчевых остается Нижнее По-
волжье (Астраханская, Волгоградская обла-
сти и Калмыкия): почти треть общероссий-
ских площадей под этими культурами и 25% 
— по их сбору. Так, в Астраханской области, по 
данным местного минсельхоза, планируют 
собрать минимум 200 тыс. тонн арбузов. По-
ловина продукции — это ранние сорта, в 
основном российские. В целом под бахчевы-
ми в области занято более 3 тыс. га.

По оценкам ФАО ООН и ЮНКТАД, по «ар-
бузным» площадям Россия делит третье ме-
сто с Ираном (примерно 144 тыс. га), причем 
в РФ эти площади увеличились за 2013 г. 
примерно на 10% в связи с ростом потреби-
тельского спроса. Первые места — у КНР и 
Турции (180 и 166 тыс. га). Но по урожайно-
сти бахчевых РФ примерно вдвое отстает от 
этих и многих других стран.  

Связанное с глобальным потеплением 
продвижение на Север бахчевых культур, как 
уточнил «РГБ» эксперт Юрий Быковский 
(Всероссийский НИИ овощеводства), приве-
ло к тому, что товарное бахчеводство в РФ 
распространилось на юге Воронежской, 
Тамбовской и сопредельных областей. А в 
Оренбургской области площади товарной 
бахчи за последние 20 лет расширились в 10 
раз. Схожая тенденция в Среднем Поволжье. 
Этому способствует и стабильно высокий 
спрос на бахчевые, особенно на арбузы.

Цены в этом сельхозсезоне на 5—10% ниже 
прошлогодних. Что связано с ростом поста-
вок ранних сортов. Так, в ЦФО средняя цена 
арбуза в середине июля составила примерно 
24 руб. за 1 кг, а среднеазиатских дынь, кото-
рые обеспечивают до 70% спроса в регионе, 
— 76 руб. Но, по оценке «Ppenza.rfn.ru», через 
месяц цены на бахчевые упадут вдвое, так как 
на прилавках в большем объеме появится 
продукция с юга России.

Внутренний спрос на арбузы и тыкву обес-
печивает (свыше 70%) в основном россий-
ское производство, а в секторе дынь доля им-
порта, в основном среднеазиатского, — мини-
мум 60%. Стоимостный объем ввоза арбузов 
в РФ варьируется от $15 млн до $18 млн. По 
данным Asmarketing и World agrofresh, круп-
нейшим поставщиком арбузов в Россию 
остается Китай, на долю которого приходится 
более 15% объема импорта. 

В ОРЕНБУРГ-
СКОЙ ОБЛА-
СТИ ПЛОЩА-
ДИ ТОВАРНОЙ 
БАХЧИ 
ЗА ПОСЛЕД-
НИЕ 20 ЛЕТ 
РАСШИРИ-
ЛИСЬ В 10 РАЗ. 
СХОЖАЯ 
ТЕНДЕНЦИЯ 
И В СРЕДНЕМ 
ПОВОЛЖЬЕ

События ушли в Сеть 
Продажи электронных 
билетов растут

ЭЛЕКТРОЭНЕРГИЯ
Ирина Голова

М
инэнерго прописало единые стандарты ка-
чества обслуживания потребителей энер-
гии для сетевых организаций России. Так, 
очное обслуживание в офисах сетевых орга-
низаций должно быть организовано только 
по принципу одного окна. Регламентируется 
частота расположения офисов. На террито-
рии работы сетевой организации в каждом 

населенном пункте численностью населения более 200 
тысяч человек должен быть открыт хотя бы один офис 
обслуживания. Согласно стандартам каждая сетевая ор-
ганизация должна иметь центр обработки телефонных 
вызовов для консультирования потребителей в рабочее 
время. И круглосуточную «горячую линию» для инфор-
мирования о перебоях с электроэнергией. 

Документ содержит много норм, которые направлены 
на ускорение обслуживания клиентов. Так, в офисе время 
ожидания приема не должно составлять более получаса. 
При личном и телефонном общении предоставить необ-

ходимую информацию обратившемуся должны сразу. 
Если по телефону сотрудник затрудняется ответить, он 
должен перезвонить абоненту с ответом в течение 4 ча-
сов. 

На каждую услугу сетевой организации должен быть 
оформлен паспорт. Это своеобразный договор между се-
тевой организацией и потребителем, который содержит 
описание услуги, порядок ее оказания, стоимость и срок. 
Шаблоны всех паспортов должны быть размещены на 
сайте сетевой организации и в офисе обслуживания, с 
ними клиенты могут ознакомиться заранее. Также поль-
зователи сайта должны иметь возможность в электрон-
ном виде осуществить техприсоединение и заключить 
договор на поставку электроэнергии. 

«Содержание этого документа не является новацией, 
сетевые организации уже работают в таком режиме. До-
кумент важен для решения спорных ситуаций, с которы-
ми часто сталкиваются малые предприятия при некор-
ректных отключениях или выходе из строя оборудования 
из-за падения напряжения в сети. Без такого регламента 
компаниям сложно доказать свои убытки в суде», — счи-
тает Татьяна Родичева, руководитель комиссии по мелко-
розничной торговле Московского отделения «ОПОРЫ 
России». 

Правила хорошего тока
Потребителей обслужат по единым стандартам

Топи как умеешь 
Упрощены правила 
работы газовых сетей

ЭНЕРГЕТИКА
Алексей Балиев

В
чера вступили в силу 
новые Правила без-
опасности сетей газо-
распределения и га-
зопотребления. Они 
упрощают ряд норма-
тивов в этой сфере и, 
соответственно, объ-

ем профильной технической до-
кументации. Правила исключа-
ют разделы с терминологией в 
секторе газораспределения и с 
требованиями по проектирова-
нию, строительству газопрово-
дов, по аттестации руководите-
лей, специалистов и рабочих. 
«Ушел» и раздел с техтребовани-
ями к отопительным и производ-
ственным котельным. Впрочем, 
сохранились разделы по элек-
тростанциям, работающим на 
газе, и с требованиями к выпол-
нению газоопасных работ.

Новые правила понадоби-
лись, чтобы восполнить кадро-
вый дефицит и улучшить техни-

ческое состояние сетей. «Техни-
ческая база газораспределитель-
ной системы в значительной 
мере изношена, — уточнил «РГБ» 
председатель Комитета Торгово-
промышленной палаты РФ по 
предпринимательству в сфере 
ЖКХ Андрей Широков. — Наблю-
дается также нехватка квалифи-
цированного персонала, обслу-
живающего эту систему».

«С одной стороны, работа га-
зораспределительных сетей бу-
дет связана, скорее всего, с 
меньшим объемом отчетности и 
с менее жесткими квалификаци-
онными требованиями по неко-
торым кадровым «секторам» в 
этой сфере, — пояснил «РГБ» ру-
ководитель информационно-
аналитического агентства «За-
НоСтрой.РФ» Сергей Рогожук. — 
Но с другой — без надлежащего 
контроля со стороны профиль-
ных госорганов качества и без-
опасности работы этих сетей, 
новые правила могут, в лучшем 
случае, сохранить на прежнем 
уровне техсостояние газора-
спределительной инфраструкту-
ры».

Успеть к открытию
В этом году заработают 
пять технопарков

ИННОВАЦИИ 
Юлия Воронина 

Д
о конца года в России 
будут введены в эк-
сплуатацию пять тех-
нопарков. В сообще-
нии минкомсвязи по 
итогам межведомст-
венной комиссии по 
координации дея-

тельности по созданию и разви-
тию технопарков заявлено, что 
парки откроются в Москве, Ни-
жнем Новгороде, Тольятти, Пен-
зе и Свердловской области.

По словам министра связи и 
массовых коммуникаций Нико-
лая Никифорова, сегодня в Рос-
сии действуют 9 технопарков. 
Построены и полностью работа-
ют три технопарка в Республике 
Татарстан (в Казани и Набереж-
ных Челнах), технопарки в Ново-
сибирской, Кемеровской и Тю-
менской областях, Республике 
Мордовия. Частично начали ра-
боту технопарки в Самарской и 
Пензенской областях, открытые 
в конце 2013 — начале 2014 годов.

В Нижегородской области 
функционирует бизнес-инкуба-
тор, не включенный в число дей-
ствующих технопарков. Всего 
построено около 300 тыс. кв. ме-
тров объектов технопарков, в ко-
торых разместилось 743 компа-

нии-резидента, организовавшие 
почти 18 тыс. рабочих мест. По 
итогам 2013 года выручка всех 
компаний-резидентов составила 
31,78 млрд рублей, а вложения 
федерального бюджета в про-
грамму за все время ее существо-
вания — 11,95 млрд рублей. 

К числу главных задач, стоя-
щих перед технопарками, отно-
сится поддержка МСП, управле-
ние процессом разработки, вне-
дрения и коммерциализации пе-
редовых идей и технологий за 
счет привлечения предпринима-
телей и ученых. «Программа 
развития технопарков направ-
лена на создание инновацион-
ной среды в российских регио-
нах  — в идеале прообразов Сили-
коновой долины. Концентрация 
в технопарках большого количе-
ства высокоинтеллектуальных 
команд, творческой атмосферы 
в сочетании с налоговыми льго-
тами как раз и способна дать 
нужный эффект, на который на-
целена программа, — считает эк-
сперт компании «Техносерв» 
Екатерина Андреева. — Особенно 
программа важна сейчас, когда 
взят курс на импортозамещение 
в сфере высоких технологий. Со-
гласно последней статистике, 
иностранные поставщики снаб-
жают российские компании 
примерно 67% всего програм-
много обеспечения и 90% аппа-
ратного». 

ПОЗИТИВ 
Объем рынка мобильных игр в России в 2013 году достиг 
165 млн долларов — показатель вырос за три года более 
чем в 9 раз, свидетельствуют данные исследования Mail.
ru Group и Newzoo. Если в 2010 году доля мобильных игр 
в онлайн-сегменте составляла 5%, то в 2013 году — 13%. 
В мобильные игры в России играют 33,8 млн человек — 
это 79% от общего количества геймеров.

НЕГАТИВ 
Инвестиции в коммерческую недвижимость России по 
итогам второго квартала 2014 года снизились на 58% по 
сравнению с аналогичным периодом 2013 года до 687 
млн евро, сообщает CBRE. По самым оптимистичным 
прогнозам компании, годовой показатель может соста-
вить 3,5 млрд долл., это около 50% от уровня 2013 года.

СТАБИЛЬНО 
По данным ЦБ, средняя максимальная ставка по рубле-
вым вкладам в десяти банках РФ, привлекающих наи-
больший объем депозитов физлиц в рублях, во второй 
декаде июля 2014 года не изменилась по сравнению со 
первой декадой и составила 9,005% годовых. Во второй 
декаде июля 2013 года эта ставка составляла 9,16%.
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Следить за одним ульем 
намного удобнее, чем за 
каждой пчелой. 

Все в один улей
Пчеловодческие органи-
зации объединят ряды
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Адрес — Москва 
Компании регистрируют-
ся в столичных доменах

ИНТЕРНЕТ 
Юлия Воронина 

Д
о 15 августа продлит-
ся второй этап прио-
ритетной регистра-
ции в доменах .МО-
СКВА и .MOSCOW, во 
время которого до-
менные имена в этих 
зонах могут получить 

правообладатели товарных зна-
ков (ТЗ) и знаков обслуживания, 
охраняемых на территории РФ. 

10 июля завершился первый 
этап приоритетной регистрации 
(Sunrise) в доменах .МОСКВА и .
MOSCOW. В течение месяца 
имена в московских зонах могли 
получить владельцы товарных 
знаков, внесенных в Депозита-
рий корпорации ICANN (Internet 

Corporation for Assigned Names 
and Numbers). Всего было заре-
гистрировано 160 доменов. По 
данным Фонда содействия раз-
витию технологий и инфра-
структуры Интернета, среди ак-
тивных заявителей были зару-
бежные IT-компании, люксовые 
бренды, ретейлеры одежды и об-
уви и рестораны. Таким образом 
столичные зоны оказались толь-
ко немногим позади лидера сре-
ди новых географических доме-
нов .BERLIN, в котором за 60 
дней появилось 190 доменов.

Тренд брендирования горо-
дов по всему миру набирает обо-
роты. К модной символике те-
перь относят и домены. А реги-
страция в доменных зонах сто-

лицы реальный инструмент для 
локального бизнеса, который 
может рассказать о своем место-
положении через адрес сайта. 

Для того чтобы зарегистри-
ровать домен .МОСКВА и .
MOSCOW, владельцам товарных 
знаков нужно вместе с заявкой 
представить документ, подтвер-
ждающий регистрацию правоо-
бладателя в качестве юридиче-
ского лица или индивидуального 
предпринимателя, а также сви-
детельство на товарный знак 
или вступившее в силу решение 
суда о признании исключитель-
ного права на товарный знак, ох-
раняемый в России. 

«Домен запускается как ком-
мерческий проект, все затраты 
окупятся путем регистрации до-
менов. Но помимо этого будет 
выполнена и социальная фун-
кция — бесплатная регистрация 
доменов для школ, поликлиник, 
парков», — рассказал директор 
департамента по связям с обще-
ственностью RU-CENTER Анд-
рей Воробьев. 

Эксперты рекомендуют ком-
паниям поспешить, если они хо-
тят успеть в этап приоритетной 
регистрации. Но даже если вла-
делец товарного знака не успеет 
«забить» домен, то он может сде-
лать это после старта открытой 
регистрации, когда имена станут 
доступны для всех желающих. В 
доменах .МОСКВА и .MOSCOW 
этот этап начнется с 1 декабря 
2014 года. 

«Главная цель запуска новых 
доменов — формирование онлайн 
бренда столицы, целевой аудито-
рии, а также стимул для внедре-
ния технологий и повышения ин-
вестиционной привлекательно-
сти города, — говорит Максим 
Альзоба, руководитель специ-
альных проектов Фонда содейст-
вия развитию технологий и ин-
фраструктуры Интернета. — Биз-
несу регистрация в столичных 
доменных зонах дает дополни-
тельную возможность продемон-
стрировать ориентированность 
на Москву. Пользователям же бу-
дет удобней найти информацию 
о продуктах и услугах, которые 
есть в их городе».
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Томограф на приколе
Диагностический парк здравоохранения невостребован

МЕДТЕХНИКА
Татьяна Батенёва

П
рограмма модернизации здраво-
охранения существенно измени-
ла и дополнила парк диагности-
ческого оборудования наших 
больниц, поликлиник, диагно-
стических центров. Но как оно 
сегодня используется?

Ответить на этот вопрос по-
пытались эксперты Ассоциации международ-
ных производителей медицинских изделий 
(IMEDA), подготовившие аналитический отчет 
на основе официально опубликованных Мин-
здравом России данных.

— За последние пять лет ресурсная база 
здравоохранения значительно выросла и поме-
нялась, — сообщил отраслевой эксперт консал-
тинговой группы «Эвентус», д.м.н. Михаил 
Свещинский. — Так, рентгеновских томографов 
было 700, стало 1100, магнитно-резонансных 
томографов (МРТ) вообще практически не 
было, сейчас их более 400, и это число быстро 
нарастает, количество биохимических анали-
заторов в лабораториях выросло на 30%. При-
чем во многих регионах вся медтехника сегод-
ня моложе 10 лет, то есть практически полно-
стью обновлена. Выросло и число рутинных 
диагностических исследований. Так, УЗИ се-
годня назначаются даже чаще, чем электрокар-
диография, которая еще недавно была абсо-
лютным лидером диагностики. 

Однако более эффективное применение 
современной диагностики сдерживается не 
очень быстрым внедрением стандартов обсле-
дования, отметил эксперт. А ведь современная 
медтехника — это самолет, стоящий на земле. 
Чтобы он полетел, нужен пилот, то есть специ-
алист, умеющий использовать современное 
оборудование, а также организатор, правиль-
но выстраивающий алгоритмы обследования.

В качестве примера доктор Свещинский 
привел гастроскопию. В стандарт такой мани-
пуляции входит обязательная биопсия — взятие 
«кусочка» ткани для обнаружения бактерии 
хеликобактор пилори, которая является при-
чиной многих заболеваний желудка, включая 
язву и рак. Однако в целом по стране эту пробу 
берут лишь в 15% случаев гастроскопии. 

Или исследования на МРТ, который за по-
следние годы стал синонимом современной 
медицины. По числу этих приборов в 2013 году 
Россия уже обогнала Израиль (3,65 против 2,9 
на 1 млн населения), а Москва и Санкт-Петер-
бург приблизились к среднеевропейским по-
казателям (10,4 и 9,3 на 1 млн населения соот-
ветственно). Однако в Израиле нагрузка на 
прибор составляет 6793 исследования в год, а 
в нашей стране всего 3161, в столицах и того 
меньше — 2250 и 2824 соответственно. Это 
значит, что значительное время дорогая техни-
ка простаивает, но при этом все равно аморти-
зируется и устаревает.

— Получается, что государство свою роль 
выполнило — обеспечило лечебные учрежде-
ния нужной техникой, — считает исполнитель-
ный директор IMEDA Александра Третьякова. 
— Возможности повысить доступность совре-
менной диагностики появились. А вот система 
здравоохранения со своей ролью не справляет-
ся — менеджмент явно не поспевает за темпами 
обновления.

И все же в стране есть примеры успешного 
современного менеджмента в диагностике. 
Один из таких «островков будущего» — Иркут-
ский областной клинический консультативно-
диагностический центр (ИДЦ). Он был создан 
по образцу японских диагностических центров 
и на средства кредита правительства этой стра-
ны. Но самое главное — менеджеры центра 

прошли обучение у соседей и в Европе. Здесь 
используются все современные технологии 
менеджмента, начиная с электронного доку-
ментооборота и заканчивая технологиями 
сбережения (тоже японские «штучки»). 

— Мы проанализировали все исследования, 
которые, например, выполняются в лабора-
торной службе области, — рассказывает дирек-
тор центра Игорь Ушаков. — И увидели, что 20% 
исследований излишни, еще 30 выполняются с 
дефектами, около 25% объемов — приписки. 
Суммарные потери от этих нарушений состав-
ляли до 300 млн рублей в год. И так по многим 
видам диагностической помощи. 

Например, после создания электронной 
регистратуры, которая здесь функционирует 
уже 12 лет, эффективность ее работы выросла 
на 300%. Так, гистологическое исследование 
здесь выполняют за сутки, тогда как в среднем 
по стране от 8 до 15 дней. Время ожидания ис-
следования у кабинета по максимуму состав-
ляет 15 минут — в обычных поликлиниках в 
среднем 1 час 10 минут. За счет оптимизации 
работы склада и перехода на закупки непосред-
ственно у производителей стоимость расход-
ных материалов здесь сократили на четверть и 
планируют сократить еще на 20%. А после пе-
рехода центра в формат автономного учрежде-
ния доходы выросли в 3 раза, доход на одного 
врача — в 2,5 раза. Коэффициент использова-
ния оборудования в 2009 году достиг 0,87, в 
нынешнем составит уже 1,43. Поэтому и сред-
няя зарплата врачей здесь 82 тыс. рублей, 
среднего персонала — 45 тыс., имеется солид-
ный соцпакет: у всех работников бесплатная 
униформа, им оплачивают занятия фитнесом, 
оказывают солидную финансовую поддержку 
в трудных жизненных ситуациях и т.д. При 
этом 65% услуг ИДЦ оказывает по програм-
мам обязательного медицинского страхования 
и лишь 35% — услуги платные. Но здесь почти 
всю прибыль инвестируют в развитие, в теку-
щем году на эти цели направляют 440 млн ру-
блей, строят филиал центра в Братске. 

В ИДЦ ездят делегации из всех регионов, 
однако внедрять у себя идеи и опыт иркутян не 
спешат — работа эта сложная и кропотливая. А 
многим просто не хватает знаний.  

— Одна из причин недостаточного использо-
вания новых приборов состоит в том, что врачи 
порой просто не знают об их возможностях, — 
считает гендиректор компании Becton 
Dinkinson Елена Чиркова. — Например, совре-
менное оборудование позволяет выявить та-
кое грозное состояние, как сепсис, всего за 18 
часов, тогда как на традиционные методы ухо-
дит несколько суток. Когда мы проводим обра-
зовательные курсы и врачи узнают об этом, 
поток анализов резко возрастает.  

Но многое в диагностике упирается в чисто 
административные препоны. Например, скри-
нинг на рак шейки матки проводят онкологи, 
но женщины-то идут в основном к гинекологу, 
а между ними нередко нет контактов. В резуль-
тате у нас до 40% этого вида рака диагностиру-
ется на 3—4-й стадиях.  В Ростовской области и 
Санкт-Петербурге, где внедрили новое обору-
дование для скрининга и обучили пользовать-
ся им специалистов, выявляемость рака шейки 
матки выросла почти вдвое, в 2,5 раза умень-
шилось количество неинформативных иссле-
дований.  «Мы считаем, что бизнес несет ответ-
ственность не только за качество поставлен-
ных приборов, но и за обучение специалистов 
пользоваться ими эффективно, — говорит 
Александра Третьякова. — Никто лучше созда-
теля технологии не знает ее возможности и не 
может показать их врачам. Мы видим во взаи-
модействии компаний-производителей и спе-
циалистов здравоохранения, в партнерстве 
большой синергический эффект, который 
пойдет на пользу прежде всего пациентам». 

 
ЗНАЧИТЕЛЬ-
НОЕ ВРЕМЯ 
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НИКА ПРОСТА-
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Не смешивайте бизнес и политику 

БАРОМЕТР

ЯСНО
С 1 августа покупа-
тели смогут отсле-
живать всю цепочку 

производства пищевой продук-
ции животного происхождения, 
включая мясо, рыбу, молоко, 
мед, по штрихкоду, нанесенному 
на упаковку. Потребитель смо-
жет «прочитать» такой штрих-
код с помощью смартфона и от-
крыть электронный сертификат 
на эту продукцию на сайте ГИС 
«Меркурий».

ПАСМУРНО
Ситуация вокруг ту-
роператора «Нева» 
повлияла на прио-

становку деятельности туристи-
ческой компании «Роза ветров 
Мир», сообщила гендиректор 
компании Ирина Крюкова. По ее 
словам, финансовую стабиль-
ность компании подорвали нега-
тивные тренды на российском 
туррынке: ослабление курса ру-
бля и сложная геополитическая 
ситуация, сильный демпинг, а 
также падение спроса на евро-
пейские направления.

ПРОДАВЦЫ 
ЛИШАТСЯ 
НАДБАВОК
СЕТЯМ ЗАПРЕТЯТ 
БРАТЬ ПЛАТУ 
ЗА ДОПУСЛУГИ

ТОРГОВЛЯ
Ирина Голова 

Т
орговым сетям могут 
запретить взимать с 
производителей про-
дукции плату за все-
возможные дополни-
тельные услуги. На-
пример, маркетинго-
вые, логистические, 

проведение промоакций, ски-
дочных программ, продажу луч-
ших мест на полках или завоз то-
вара в новые торговые точки. В 
Комитете Госдумы по экономи-
ческой политике, инновацион-
ному развитию и предпринима-
тельству подготовлены поправ-
ки в закон о торговле, которые 
должны сломать сложившиеся 
правила взаимодействия произ-
водителя и продавца. 

Торговые сети действительно 
взимают с производителей боль-
шое количество дополнитель-
ных платежей. Поставщики про-
дукции заявляют, что кроме ре-
троскидки за реализацию боль-
шой партии товара торговые 
сети берут плату за развоз про-
дукции по магазинам, размеще-
ние на полках. Все это снижает 
прибыль производителя, а иног-
да даже приводит к формирова-
нию убытков. Страдает от такого 
положения вещей и покупатель, 
так как «финальная цена» во 
многом зависит от затрат произ-
водителя.  

«От подобных ограничений 
поставщики скорее проиграют, 

особенно крупнейшие междуна-
родные компании, так как мар-
кетинговая активность и промо-
акции — это один из важнейших 
инструментов конкуренции. От 
ретейлеров подобные поправки 
потребуют изменения схем вза-
имодействия с поставщиками и 
KPI специалистов, отвечающих 
за закупки. Что касается прода-
жи мест на полках или платы за 
представленность товаров в но-
вых торговых объектах, то эти 
практики уже не используются 
большинством сетей», — считает 
гендиректор «InfoLine-Аналити-
ка» Михаил Бурмистров.

«Торговые сети будут сильно 
сопротивляться этим поправ-
кам. Поэтому вероятность их 
принятия невелика. Если это и 
произойдет, торговые сети на-
верняка найдут другие способы 
получения маржи. Когда им 
были ограничены бонусы, они 
ввели маркетинговые услуги. 
Если эти услуги окажутся под за-
претом, ретейлеры придумают 
что-то еще», — поясняет Андрей 
Даниленко, омбудсмен в сфере 
торговой деятельности. По мне-
нию эксперта, для изменения си-
туации в торговле требуется 
принятие кардинальных реше-
ний, которые установят конт р -
оль над уровнем наценок торго-
вых сетей. Это поможет ограни-
чить получение ретейлерами 
сверхприбыли, негативно сказы-
вающейся на поставщиках и по-
требителях.

 
СОКРАЩЕНИЕ 
ОБЪЕМА ЗАКАЗОВ 
ОБУСЛОВЛЕНО 
ПРЕЖДЕ ВСЕГО 
СОКРАЩЕНИЕМ 
БЮДЖЕТОВ ПО-
ТЕНЦИАЛЬНЫХ 
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САНКЦИЙ В ЭТОМ 
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СЯ СЕГОДНЯ 
СКОРЕЕ ВТОРО-
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Сейчас самыми привлекательны-
ми проектами для европейских 

компаний являются развитие Дальнего Восто-
ка, модернизация Транссиба и БАМа. Чемпио-
нат мира по футболу в 2018 году также может 
создать растущий спрос на закупку городского 
подвижного состава, разработку инфраструк-
туры и систем сигнализации. Города в России 
стремительно развиваются, многие из них 
сталкиваются с проблемой возникновения 
«пробок». В общем, также надо отметить, что 
продолжается процесс локализации автомо-
бильной промышленности, больше всего это 
касается производителей автокомпонентов.  

— Каковы перспективы развития сотрудниче-
ства европейских компаний с российскими 
партнерами в высокотехнологичных облас-
тях и в машиностроении?
— Европейские компании активно развивают 
сотрудничество с российскими партнерами. 
Яркими примерами можно назвать совмест-
ные предприятия Alstom  и «Трансмашхолдин-
га» в разработке подвижного состава, оборудо-
вания и компонентов для рельсового тран-
спорта. Компания Safran сотрудничает с рос-
сийскими предприятиями в производстве 
авиадвигателей, а у Thales развиты партнер-
ские отношения в области аэронавтики, у 
DCNS — в производстве «Мистралей». Еще одно 
яркое европейско- российское сотрудничество 
— это компании Siemens и «Силовые машины», 
вместе они занимаются производством газо-
вых турбин. 

— Немецкие машиностроители жалуются на 
существенное сокращение заказов из России. 
Как обстоит дело с французскими партнера-
ми?   
— Сокращение заказов — реальность как для 
немцев, так и для французов и вообще всех 
иностранных компаний, работающих в России. 
Но сокращение объема заказов обусловлено 
прежде всего сокращением бюджетов потенци-
альных заказчиков и слабостью рынка. Угроза 
санкций в этом случае является сегодня, ско-
рее, второстепенным фактором.

— Россия ограничила госзакупки импортных 
автомобилей для чиновников. Нет ли в этом 
нарушения норм ВТО?    
— В постановлении от 14 июля правительства 

РФ утвержден перечень отдельных видов това-
ров машиностроения, в отношении которых 
устанавливается запрет на допуск к государст-
венным и муниципальным закупкам, и требо-
вания, предъявляемые к этим видам товаров 
машиностроения. Это постановление не явля-
ется нарушением норм ВТО, так как Россия не 
ратифицировала соглашение по правительст-
венным закупкам ВТО, относящееся к так на-
зываемым «необязательным многосторонним 
соглашениям». 

— Какие российские регионы создали лучшие 
условия для привлечения инвестиций?
— В числе самых активных регионов можно 
назвать Калужскую, Тульскую, Липецкую, 
Ульяновскую, Ростовскую и еще ряд других 
областей Центральной России и Поволжья. 
Высокую инвестиционную привлекательность 
для европейских инвесторов представляют 
регионы Урала и Западной Сибири: Свердлов-
ская, Челябинская, Тюменская области.
Ассоциация европейского бизнеса активно 
развивает свою региональную деятельность в 
рамках Северо-Западного регионального ко-
митета, динамично развивает сотрудничество 
с Санкт-Петербургом, а также Ленинградской, 
Вологодской, Псковской областями, Республи-
кой Карелия. Также энергично осуществляется 
сотрудничество в рамках Южного региональ-
ного комитета: Краснодарский и Ставрополь-
ский края. Сегодня регионы находятся в конку-
ренции за прямые иностранные инвестиции не 
только между собой, но и с другими регионами 
стран Таможенного союза, Европы и Азии. 

Со всеми перечисленными регионами мы 
тесно работаем и пришли уже к значительным 
результатам. Во-первых, мы обращаем внима-
ние инвестора на те или иные возможности, 
которые предоставляет регион в плане разме-
щения производства, поддержки региональ-
ных и муниципальных властей, налоговых ка-
никул. Также мы подсказываем регионам, чего 
от них ожидают инвесторы. Непосредственно 
переговоры ведут сами компании, мы не втор-
гаемся в их компетенцию. В ближайшее время 
АЕБ планирует «деловые миссии» или «биз-
нес-миссии». В октябре — в Вологодскую об-
ласть, в ноябре — в Ставропольский край. В 
московском офисе осенью мы ожидаем в гости 
губернаторов Свердловской области и, воз-
можно, Калининградской. 

— Что нужно изменить в российском законода-
тельстве и госрегулировании, чтобы улучшить 
инвестиционный климат?
— В качестве основного препятствия для деятель-
ности в России европейские инвесторы отмеча-
ют правовые ограничения. Они хотят видеть 
строгое соблюдение правил ведения бизнеса, 
стабильность российского законодательства как 
на федеральном, так и на региональном уровнях. 
Для нас особенно важна борьба властей против 
коррупции. Нужна прозрачность в принятии 
решений, обсуждения и консультации при разра-
ботке законов и нормативно-правовых актов, 
касающихся ведения бизнеса в России. 

— Как АЕБ планирует строить работу с россий-
скими государственными и законодательными 
органами для создания благоприятных усло-
вий для европейского бизнеса? 
— Мы давно сотрудничаем с российским прави-
тельством и высоко ценим действия по повыше-
нию инвестиционной привлекательности стра-
ны. Россия вступила в ВТО. Теперь важно, чтобы 
она следовала правилам этой организации. Нам 
приходится напоминать: то, что было подписа-
но, важно для наших инвесторов, они уже запла-
нировали свою работу в соответствии с этими 
соглашениями, и если вы меняете постоянно 
законы и условия, мы не можем так работать.

В Ассоциации работает 45 отраслевых и 
межотраслевых комитетов. Решение о прора-
ботке того или иного вопроса принимает со-
ответствующий комитет. Только после этого 
мы организуем встречи и пишем письма, об-
ращаемся к депутатам. Мы готовы с ними ак-
тивно работать, бесплатно представлять эк-
спертов из наших комитетов, чтобы принять 
решения, устраивающие всех. Однако надо 
четко понимать, что АЕБ  не инициирует что-
то сама, мы всего лишь работаем над уже 
конкретными законопроектами, сформули-
рованными российскими законодательными 
властями. Сейчас, на наш взгляд, наиболее 
актуальными темами являются вопросы за-
емного труда, параллельного импорта, ути-
лизации отходов. Важен и целый ряд других 
законодательных актов по вопросам мигра-
ционной политики, Таможенного кодекса и 
Таможенного союза. 

Подготовил Александр Саможнев

ПОПРАВКИ ДОЛЖНЫ 
СЛОМАТЬ СЛОЖИВШИЕСЯ 
ПРАВИЛА ВЗАИМОДЕЙСТ-
ВИЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЯ 
И ПРОДАВЦА
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Нередко новенькие компьютерные томографы стоят в 
российских больницах без дела.

ГОСПОДДЕРЖКА
Евгения Носкова

С
реди компаний малого 
и среднего бизнеса рас-
тет спрос на такой вид 
господдержки, как суб-
сидирование лизинго-
вых платежей. Только в 
Москве за последний 
год число предпринима-

телей, желающих получить такие 
субсидии, увеличилось в два раза. 
Как рассказал «РГБ» замруководи-
теля Департамента науки, про-
мышленной политики предприни-
мательства Москвы Дмитрий Кня-
зев, заявки начали принимать с 7 
апреля, и, по данным на 16 июля 
ГБУ «Малый бизнес Москвы» (по-
дразделение департамента, кото-
рое занимается предоставлением 
субсидий), было зарегистрирова-
но 190 заявок на общую сумму 445 
397 тыс. рублей. Средняя сумма 
одной заявки составляет около 
2344 тыс. рублей. За аналогичный 
период прошлого года была заре-
гистрирована 81 заявка на общую 
сумму 222 729 тыс. рублей.

«Лизинг в отличие от банков-
ского кредита ориентирован 
именно на предпринимателей и 
благодаря этому имеет ряд значи-
тельных преимуществ, — отметил 
заместитель гендиректора «ВЭБ-
лизинг» Алексей Сичинава. — Он 
позволяет экономить на налогах, 
не требует залогового обеспече-
ния, ускоряет амортизацию иму-
щества, позволяет формировать 
индивидуальный график плате-
жей, включает набор сервисных 
решений и т. д.». Государство, по 
словам эксперта, со своей стороны 
заинтересовано в повышении доли 
МСБ в экономике, поэтому лизинг 
рассматривается им как одно из 
актуальных направлений поддер-
жки предпринимателей, и, как по-
казывает статистика, масштабы 
такой господдержки постепенно 
растут.

Компании МСБ получают го-
споддержку через субсидирование 
процентной ставки по лизинговым 
платежам и субсидирование аван-
сового платежа по договору лизин-
га. Операторами программ по суб-
сидированию лизинга выступают 
органы исполнительной власти 
российских субъектов — регио-
нальные министерства и департа-
менты экономического развития, 
государственные центры поддер-
жки и развития предприниматель-
ства. Как правило, размер субси-
дии составляет около двух третей 
ставки рефинансирования ЦБ РФ, 
а субсидирование авансовых пла-
тежей осуществляется в размере 
до 100% от суммы первого взноса. 
Впрочем, условия и суммы субси-
дий могут значительно разниться 
в зависимости от региона.

Претендовать на субсидию по 
лизингу может предприниматель, 
зарегистрированный и состоящий 
на налоговом учете в том регионе, 
в котором он эту субсидию рассчи-
тывает получить.  Численность ра-
ботников должна быть менее 250 
человек, выручка — менее 1 млрд 
рублей без НДС за предшествую-
щий календарный год, а суммар-
ная доля участия иностранных 
юридических лиц, российских го-
сударственных структур, россий-
ского крупного бизнеса в уставном 
капитале не должна превышать 
25%. Также предприятие не долж-
но иметь просроченной задолжен-
ности по уплате налогов, сборов и 
по договору лизинга. Кроме того, 
на получение субсидии не могут 
претендовать предприятия, произ-
водящие и реализующие подак-
цизные товары, а также добываю-
щие и реализующие полезные 
ископаемые (за некоторым исклю-
чением). 

Финансируются программы 
как за счет средств федерального 
бюджета, так и из региональных 
бюджетов. По данным федерально-
го портала малого и среднего пред-
принимательства, в 2013 году в  
федеральном бюджете на эти цели 
было предусмотрено около 3,57 
млрд рублей (без учета Москвы), 
что примерно на 500 млн больше, 
чем годом ранее. Из региональных 
бюджетов на субсидирование ли-
зинговых платежей было выделено 

около 1,26 млрд рублей — на 90 млн 
больше, чем в 2012 году. Однако 
между регионами субсидии рас-
пределяются крайне неравномер-
но: например, на Татарстан из фе-
дерального и регионального бюд-
жетов выделено 210 млн рублей, 
на Краснодарский край — 347,5 
млн рублей, а для Республики Ады-
гея предусмотрено только 8 млн 
рублей, для Липецкой области и 
вовсе 3,75 млн рублей.

«Объем средств, выделяемых 
субъекту из федерального бюдже-
та, во многом зависит от того, на-
сколько активно поддерживают 
своих предпринимателей местные 
власти, — объяснил Алексей Сичи-
нава. — Кроме того, как показывает 
практика, далеко не во всех регио-
нах и не все предприниматели в 
принципе знают о возможности 
получения госсубсидий по догово-
рам лизинга. Еще меньше доля тех, 
кто знает, какова процедура полу-
чения субсидий».

Член президиума Ассоциации 
молодых предпринимателей Ми-
хаил Герасимов отметил, что дале-
ко не все предприниматели готовы 
проходить все процедуры, связан-
ные с ее получением, т.к. это со-
пряжено с существенной бумаж-
ной волокитой, а именно подготов-
кой заявки, обоснований, отчетов 
и прочих документов. «Для сферы 
инновационного предпринима-
тельства и компаний, непосредст-
венно занимающихся производст-
венной деятельностью, целесоо-
бразно субсидировать покупку 
оборудования не только через ли-
зинговые схемы, а напрямую при 
покупке оборудования, — сказал 

эксперт. — Сейчас, чтобы получить 
субсидию, необходимо оформить 
покупку через лизинг и, соответст-
венно, платить лизинговой компа-
нии существенные проценты, что 
правильно, если у предпринимате-
ля нет возможности сразу само-
стоятельно совершить покупку. Но 
если ты покупаешь оборудование 
без лизинга, то и субсидией вос-
пользоваться не сможешь. На мой 
взгляд, это противоречит сути ре-
шаемой задачи, а именно поддер-
жке успешно развивающихся 
предпринимателей в производст-
венном секторе. Ограничения 
должны быть не по форме офор-
мления покупки (лизинг или нет), 
а по видам приобретаемого обору-
дования или производственной де-
ятельности».

Предприниматели, уже вос-
пользовавшиеся механизмом суб-
сидирования лизинговых плате-
жей, весьма высокого мнения о 
такой форме господдержки. В 
частности, как рассказал «РГБ» 
директор «Поволжской строи-
тельной компании» Андрей Бере-
зин, его предприятие заключило с 
волгоградским подразделением 
крупной лизинговой компании 
договор на приобретение экска-
ватора стоимостью 3,5 млн ру-
блей. Из этой суммы за счет суб-
сидии удалось вернуть 550 тыс. 
рублей. «Благодаря этому мы и 
основные фонды пополнили, и де-
нежные средства в значительной 
степени сэкономили», — отметил 
предприниматель.  А юрист ком-
пании «УМР-1» Елена Лабадина 
рассказала, что ее компания при-
обретает технику в лизинг уже 
третий год подряд, и все три года 
предприятие получает субсидии. 
По ее словам, возможность полу-
чения субсидии — одна из основ-
ных причин, по которым компа-
ния использует инструмент ли-
зинга: «В принципе, у нас есть 
собственные средства, которые 
мы можем потратить на приобре-
тение техники, но благодаря тому, 
что мы приобретаем ее в лизинг, 
мы можем вернуть значительную 
часть стоимости этой техники за 
счет получения субсидии».

Распробовали лизинг 
Техника и оборудование 
стали доступнее 

ЛИЗИНГ ПОЗВОЛЯЕТ ЭКО-
НОМИТЬ НА НАЛОГАХ, НЕ 
ТРЕБУЕТ ЗАЛОГОВОГО ОБЕС-
ПЕЧЕНИЯ, УСКОРЯЕТ АМОР-
ТИЗАЦИЮ ИМУЩЕСТВА
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