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— Анатолий Сергеевич, какие изменения

на рынке электронных компонентов и обо-

рудования начались в 2002 году и как они по-

влияют на жизнь российских предприятий

в 2003-м?

— Мировой рынок электронных компо-

нентов переживает сейчас один из самых

сильных своих спадов, а в России активность

постепенно растет. И хотя наша доля в миро-

вом производстве пока очень мала, потенци-

ал у России есть, а мировое «похолодание» за-

ставляет иностранные компании вниматель-

нее присматриваться к нашим предприятиям.

И не только с точки зрения экспорта в Рос-

сию. Если наши компании воспользуются

благоприятным моментом, они смогут най-

ти инвесторов под реальные производства

компонентов в России. Надо лишь понять,

что общение с иностранным электронным

бизнесом можно и нужно наладить на новом

уровне. Каким образом? Для начала надо ис-

кать пути эффективного информирования

окружающего мира о том, что в России суще-

ствует, например, компания Н, которая мо-

жет делать то-то и то-то. И что компания Н

хотела бы делать многое другое, а потому

ищет интересных партнеров. Конечно, само-

стоятельно заниматься своим продвижением

у нас по силам единицам, так что на рынке

нужен независимый информационный по-

средник.

— Кто же будет заниматься таким по-

средничеством? Ведь видно, что промышлен-

ные группы продвигают и лоббируют свои

собственные интересы.

— Да, и это естественно. Более того, у нас

внутри начинается конкурентная борьба

за заказы, поэтому и формируются группы

предприятий «по родству интересов».

Это тоже естественно, так как дает членам

группы преимущества перед «дикими» оди-

ночками. Особенно в борьбе за государствен-

ные заказы. Но на всех этих заказов не хватит,

а отрасли нужны масштабные инвестиции.

Одним отдельным группам самостоятельно

их не привлечь — нам необходимо показать

привлекательность всей отрасли и рынка в це-

лом, нам нужна помощь от всех организаций,

ассоциаций, фирм. Показателен в этом смыс-

ле пример с акцией отраслевой выставки

«Экспо-Электроника» во время проведения

Мюнхенской выставки в ноябре 2002 года.

«Экспо-Электроника» представила в Баварии

свой стенд, на котором демонстрировался

и каталог со всеми предприятиями-участни-

ками российской выставки за последние пять

лет. Интерес к каталогу оказался огромным,

мюнхенские гости расспрашивали россиян

о рынке часами. Всего было разобрано более

тысячи экземпляров. Это значит, что потен-

циально мы нужны мировому электронному

сообществу не только как покупатели обору-

дования и компонентов, но и как партнеры

по их производству. «Экспо-Электроника»

повторит свою акцию на очередной Шанхай-

ской выставке — посмотрим, какой будет ре-

зультат там.

Если грамотное продвижение наших воз-

можностей будет продолжаться, инвестиции

появятся. Дело в том, что после-дефолтные

стереотипы на нас уже почти не распростра-

няются, а мы об этом еще не знаем.

— Если говорить об отраслевых выстав-

ках, то каковы, на ваш взгляд, перспективы

появления новых выставочных проектов?

— Такие проекты затеваются периодиче-

ски, но шансов на успех практически не име-

ют. Сегодня они возникают как раз в рамках

групповой борьбы за внутренний рынок. 

Если выставку организует группа производи-

телей, то понятно, что именно эта группа

и рассчитывает получить с нее маркетинго-

вые дивиденды. Кстати, в этом показательна

«Экспо-Электроника». Когда она начиналась

(по инициативе «Электронинторга» и англий-

ской фирмы ITE Group), мы — тогда со сто-

роны Департамента электронной промыш-

ленности министерства экономики — сразу

ее поддержали, помогли участвовать в ней

отечественным производителям. Конечно,

были подозрения, что выставка станет просто

коммерческим проектом, что он сделан толь-

ко для получения денег. Но участие «Электро-

нинторга» в организации выставки, в предо-

ставлении самых благоприятных условий

для отечественных производителей эти подо-

зрения сняло. Сегодня мы видим явный по-

ложительный эффект участия отечественных

предприятий на выставке, РАСУ и АО «Рос-

сийская Электроника» поддерживают коллек-

тивный стенд российских предприятий на вы-

ставке, который организован «Электронин-

торгом». Мы видим, что выставка, которую

мы поддерживаем, стала выставкой всех,

кто участвует на российском рынке электрон-

ных компонентов — производителей компо-

нентов и систем, дистрибьюторов, разработ-

чиков, иностранных фирм...

Кроме того, современная выставка — это

технологии. В первую очередь, технологии

по привлечению участников и посетителей.

Чтобы отстроить эту технологию, нужны

годы проб и ошибок. Конечно, организато-

ры любой новой выставки обещают миру,

что именно они являются исключением

и родятся сразу совершенными. Это тоже

несерьезно. 

И третье. Рынок компонентов и оборудова-

ния — специфический. Много выставок он

не потянет. В мировой практике такие выстав-

ки служат местом встреч и общения людей,

связанных с производством. Для большей ча-

сти участников важно просто продемонстри-

ровать, что они существуют. И обсудить ка-

кие-то актуальные в этом бизнесе проблемы.

Ðîññèéñêèé êîìïîíåíò 
â ìèðîâîì ïðîñòðàíñòâå

Àíàòîëèé Ñåðãååâè÷ Àíäðååâ,
íà÷àëüíèê Ãëàâíîãî íàó÷íî−
òåõíè÷åñêîãî óïðàâëåíèÿ ÐÀÑÓ,
ñ÷èòàåò, ÷òî â óñëîâèÿõ ìèðîâîãî
«ïîõîëîäàíèÿ» íà ðûíêå
ýëåêòðîííûõ êîìïîíåíòîâ
ðîññèéñêèå ïðåäïðèÿòèÿ ìîãóò íàéòè
èíîñòðàííûõ ïàðòíåðîâ äëÿ
ïðîèçâîäñòâà êîìïîíåíòîâ âíóòðè
ñàìîé Ðîññèè. Íî â îòíîøåíèÿõ
ñ âíåøíèì ìèðîì íàì íóæåí
ïîñðåäíèê.
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Поэтому Мюнхенская выставка проходит, на-

пример, раз в два года.

В нашей «Экспо-Электронике» иностранцы

находят свою специфику. Здесь люди не только

знакомятся с рынком и осуществляют монито-

ринг, но и заключают контракты, находят парт-

неров. Естественно, что выставка собирает пуб-

лику ежегодно благодаря особенностям россий-

ского рынка. Также есть перспективы у части

региональных выставок. По-моему, это все, что

реально будет жить в этой отрасли.

— Каким для отрасли будет 2003 год?

— Новым. Перед нами откроются новые

возможности, но и проблем прибавится.

А мировой рынок ждет появления новых ма-

териалов взамен устаревших кремниевых.

Чтобы не отстать еще на одно поколение, рос-

сийскому производству придется меняться

и искать партнеров по-новому.

Интервью провел Сергей Довбня
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Н
есмотря на то что выставка проходила всего

лишь во второй раз, ее вряд ли можно на-

звать новым или, как сегодня модно гово-

рить, «нераскрученным» мероприятием. Дело в том,

что одним из организаторов ПТА-2002 являюся круп-

нейший российский дистрибьютор решений для ав-

томатизации технологических процессов — «Про-

софт». На протяжении вот уже многих лет эта компа-

ния проводит ежегодные семинары для своих

клиентов и партнеров. Три года назад было принято

решение совместить семинары со специализирован-

ной выставкой. ПТА-2002 показала, что ее организа-

торы не ошиблись — количество посетителей и экс-

понентов в полтора раза превысило показатели

2001 года. «Я думаю, что рост интереса участников

рынка к сфере промышленной автоматизации не слу-

чаен, — считает генеральный директор компании

«Прософт» Сергей Сорокин. — Дело в том, что сего-

дня ситуация в ключевых отраслях российской про-

мышленности складывается достаточно благоприят-

но. С одной стороны, рост цен на нефть способствует

дальнейшему оживлению отечественной экономики.

В то же время, и это, пожалуй, главное, на предприя-

тия пришли новые собственники. Они заитересован-

ны в том, чтобы максимально увеличить эффектив-

ность своих производств. А это невозможно без вне-

дрения самых передовых технологий автоматизации.

Именно поэтому мы видим, что сегодня все большее

количество IT-компаний развивает свой бизнес имен-

но в этом направлении».

Особенность ПТА-2002 и, наверное, ее главное от-

личие от других отраслевых выставок заключается

в том, что на стендах представляются в первую оче-

редь системные интеграторы и отечественные произ-

водители оборудования. Поэтому вполне закономер-

но, что среди посетителей практически не было слу-

чайных людей. В Москву приехали руководители

служб автоматизации промышленных предприятий,

инженеры и технические специалисты практически

из всех регионов России, стран СНГ и дальнего зару-

бежья. В то же время в выставочном зале на проспек-

те Вернадского были и стенды дистрибьюторов веду-

щих мировых производителей аппаратных и про-

грамных средств автоматизации технологических

процессов и встраеваемых систем. Среди них такие

известные компании, как «Прософт», SWD (Санкт-

Петербург), «Весть» (Москва) и ряд других. Показа-

тельно, что выставка привлекла внимание и новых

компаний, таких, как предприятие из Узбекистана

«АСУ-Технолоджис», пермский «Виброцентр», «Ди-

аНа» из Пензы, московские фирмы «Комплектэнер-

го» и «Весть-Метатехнология», нижегородские «Энер-

гоперспектива» и «Элан-Практик». В общей сложно-

сти в выставке приняло участие почти полсотни

компаний из России, СНГ и стран Балтии.

Среди участников выставки нужно особо отме-

тить компанию Fastwel. В апреле прошлого года она

открыла свое производство в Москве. Сегодня это

одно из самых современных в Европе предприятий

по выпуску электронных изделий любой сложнос-

ти, а также по разработке и сборке электронных мо-

дулей на заказ. Можно говорить о том, что произ-

водство Fastwel пока не имеет аналогов ни в России,

ни на территории всего постсоветского пространст-

ва. На ПТА-2002 Fastwel совместно с питерской ком-

панией SWD Software представил одну из своих пе-

редовых разработок — пакет встраивания (Board

Support Package) OC QNX для процессорного моду-

ля CPU686E с низким энергопотреблением. Это ус-

тройство предназначено для работы во встроенных

системах в расширенном диапазоне температур.

ÏÒÀ−2002: òåõíîëîãèè óñïåõà
Äåêàáðü — íå ñîâñåì îáû÷íûé ìåñÿö. Ñ îäíîé ñòîðîíû, ñòðåìèòåëüíî
ïðèáëèæàþùèåñÿ íîâîãîäíèå ïðàçäíèêè îòíþäü íå ñïîñîáñòâóþò ïîääåðæàíèþ
ðàáî÷åãî íàñòðîåíèÿ. Ñ äðóãîé ñòîðîíû, êîíåö ãîäà — ýòî ñàìîå ïîäõîäÿùåå âðåìÿ
äëÿ òîãî, ÷òîáû ïîäâåñòè èòîãè, âñòðåòèòüñÿ ñ äåëîâûìè ïàðòíåðàìè è êîëëåãàìè,
îáñóäèòü ïëàíû íà áóäóùåå. Èìåííî òàêóþ âîçìîæíîñòü ïîëó÷èëè ó÷àñòíèêè
è ïîñåòèòåëè 2−é åæåãîäíîé âûñòàâêè «Ïåðåäîâûå òåõíîëîãèè àâòîìàòèçàöèè–2002»
(ÏÒÀ−2002), ïðîøåäøåé 3–4 äåêàáðÿ â çäàíèè Ðîññèéñêîé àêàäåìèè ãîñóäàðñòâåííîé
ñëóæáû íà ïðîñïåêòå Âåðíàäñêîãî.

Àíäðåé Êóëèêîâ

kulikov@prosoft.ru
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