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ИТ, ЛОГИСТИКА, ТОРГОВЛЯ АВТО — КАКИЕ ЕЩЕ ОТРАСЛЕВЫЕ ПРИОРИТЕТЫ 
МСП ВЫЯВЛЕНЫ В 2023 ГОДУ?
Поскольку субъекты МСП быстро реагируют на изменения в конъюнктуре 
рынков, сравнительный анализ отраслевой структуры новых регистраций 
поможет банкам оценить их долю в кредитовании, особенно в условиях почти 
тотального охвата санкциями крупных компаний.
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ДОЛИ «ПРОСУЖЕННЫХ» КЕЙСОВ
Идея этой статьи возникла после анализа стоимости банковских портфелей 
на сотнях аукционов и статистики отношения несколько раз «просуженных» 
кейсов к общему количеству кейсов в портфеле. До определенной доли таких 
кейсов общая цена лота не изменяется. Но когда их становится больше, цена 
резко падает. Как действовать банку-продавцу, чтобы этого избежать? 
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СТОИТ ЛИ БАНКУ РАССЧИТЫВАТЬ НА УДОВЛЕТВОРЕНИЕ ТРЕБОВАНИЙ?
С начала применения специальных экономических мер стали появляться 
судебные решения по спорам о сделках с недвижимостью, подпадающих под 
ограничения. Разберем вопросы, которые имеют особую значимость для бан-
ков, выступающих как в качестве контрагентов при купле-продаже объектов 
недвижимости либо банков счета, так и в качестве кредиторов.
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ПОД ЛУПОЙ: АНАЛИЗ ПРОЦЕССА ПОТРЕБИТЕЛЬСКОГО КРЕДИТОВАНИЯ 
С ПОМОЩЬЮ ТЕХНОЛОГИЙ PROCESS MINING И TASK MINING
В банке из топ-10 при помощи связки технологий удалось решить три задачи: 
полная оцифровка процесса потребительского кредитования по нескольким 
продуктам, оперативный мониторинг и поиск гипотез по оптимизации. Рас-
скажем об этапах реализации кейса, метриках и точках оптимизации.
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РАСЧЕТЫ ПО АККРЕДИТИВАМ СО СТРАНАМИ АЗИИ: ТИПОВЫЕ СХЕМЫ 
ФИНАНСИРОВАНИЯ КОНТРАГЕНТОВ, О КОТОРЫХ МЫ ОБЫЧНО НЕ ЗНАЕМ
Автор раскрывает значение и причины необычных условий импортных 
аккредитивов, типичных для азиатских стран, и описывает действующие 
схемы финансирования иностранных поставщиков при расчетах по аккреди-
тиву. Это позволит лучше понимать контрагентов и учитывать все нюансы 
при структурировании аккредитивов.
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КЛЮЧЕВЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ КРЕДИТНОГО АНАЛИЗА 
В ближайшие годы ожидается повышенный спрос судостроительных и судо-
ремонтных компаний на кредитные ресурсы. Учитывая особенности отрасли 
и связанные с ними риски, рассмотрим инструменты анализа кредитных  
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Простое товарищество — один из наиболее комфортных способов объедине-
ния юридических лиц. Однако во внутренних документах банков порядок 
оценки таких заемщиков обычно не прописан. Как оценить их финансовое 
положение, какой процент резервирования установить и как сделать все пра-
вильно, чтобы избежать предписаний от Банка России? 
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Задача разверстки (разделения на компоненты) рыночной стоимости встает 
при залоге отдельных компонент единых объектов (отдельно земельного 
участка или только здания) — а это банки практикуют часто. Правильный 
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ДАННЫХ АНАЛИЗА РЫНКА НА ДВЕ ДАТЫ
В статье на примере оценки объекта производственно-складской недвижимо-
сти изложена оригинальная методика определения сроков рыночной экспози-
ции, основанная на статистической обработке данных, которые собираются 
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Суды в последние годы начали прислушиваться к доводам предпринимате-
лей, которым банки повышают в одностороннем порядке процентные ставки 
по кредитам. В каких случаях банк имеет право на одностороннее изменение 
ставки после реорганизации заемщика? Как суды оценивают требование 
заемщиков снизить процентную ставку после уменьшения ключевой ставки?
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